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DAMIT START-UPS 
NICHT IN EINER GARAGE 
ANFANGEN MÜSSEN
@ Aller Anfang ist leicht, wenn man Firmengründer in Baden-Württemberg ist. Mit der zinsgüns tigen Grün-
dungsfinanzierung der L-Bank können Sie zum Beispiel Betriebsausstattung kaufen oder ein Firmengebäude 
umbauen. Wie sich das für Sie rechnet, erfahren Sie bei Ihrer Hausbank oder direkt bei der L-Bank. 
www.l-bank.de/existenzgruendungen 

      

Unser Finanzkonzept für die Zukunft Ihres Unternehmens.

www.volksbank-stuttgart.de

VR-FinanzPlan Mittelstand
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Grußwort

Die Landeshauptstadt Stuttgart mit der Region
Stuttgart ist ein attraktiver Wirtschaftsstandort
mit einem vielfältigen Branchenspektrum. Zahl -
reiche kleine und mittelständische Firmen, Tradi -
tions unternehmen, aber auch Großkonzerne
aus den Bereichen Dienstleistung, Produktion,
Handwerk und Gewerbe sind hier unternehme-
risch aktiv.

Damit diese lokale Wirtschaftskraft nachhaltig
bleibt, ist es wichtig, dass bestehende Firmen
gefördert werden und immer wieder neue
Unternehmen entstehen. Viele Start-up Unter -
nehmen von heute werden erfolgreiche Arbeit -
geber von morgen sein. Insgesamt verfügen
Stuttgart und die Region über hoch qualifizierte,
engagierte junge Menschen und über zahlrei-
che erfahrene Fachkräfte. Viele von ihnen sind
beste Ideengeber und halten für den Markt
 einzigartige Innovationen und Konzepte bereit,
mit Potenzial für ein erfolgreiches Geschäfts -
vorhaben. Diese Innovations- und Wirtschafts -
kraft gilt es für die Zukunft zu sichern. Damit
das gelingt, benötigen Start-ups von der Ge -
schäftsidee bis zur Vermarktung besondere
Unterstützung durch Experten und kompetente
Anlaufstellen.

Start-up! Wegweiser für 
Stuttgart und die Region

Aus diesem Grund hat die Wirtschaftsförderung
der Landeshauptstadt Stuttgart gemeinsam 
mit der Wirtschaftsförderung Region Stuttgart
GmbH die Broschüre »Start-up! Wegweiser für
Existenzgründungen« aktualisiert. In bewährter
Form bietet diese einen schnellen Überblick
über wichtige Beratungseinrichtungen, Finan z -
institute, Hochschulen und Forschungseinrich -
tun gen, Kammern und Verbände sowie deren
Angebote.

Ich wünsche Ihnen für Ihre Existenzgründung
am Wirtschaftsstandort Stuttgart beste Experten
zur Seite und für Ihre Geschäftsidee viel Erfolg!

Fritz Kuhn
Oberbürgermeister der Landeshauptstadt
Stuttgart



Im vorliegenden, neu aufgelegten Start-up!-
Wegweiser, herausgegeben von der Wirtschafts -
förderung Region Stuttgart GmbH und der
Wirtschaftsförderung der Landeshauptstadt
Stuttgart, stellen zahlreiche in der Gründungs -
beratung erfahrene Partner ihre Dienstleistun gen
vor. Wer die regionalen Unterstützungs ange -
bote nützt, hat nachweislich höhere Chancen,
sich dauerhaft am Markt zu etablieren. 

Ich wünsche Ihnen für Ihr Gründungsvorhaben
viel Erfolg!

Dr. Walter Rogg
Geschäftsführer Wirtschaftsförderung 
Region Stuttgart GmbH (WRS)

Grußwort 

Unternehmensgründungen sind für die Dyna-
mik eines Wirtschaftsstandorts unverzichtbar. 
Sie sor gen für Erneuerung, erhöhen die Innova -
tions kraft und schaffen Arbeitsplätze. Wir wis-
sen aber auch: Existenzgründung ist ein Risiko.
Von der Geschäftsidee bis zum erfolgreich
 agierenden Unternehmen sind viele Anforde run -
gen zu meistern. Mit professioneller Bera tung
und Begleitung, vor allem in der Anfangsphase,
können Risiken vermindert und die Erfolgs -
chancen erhöht werden. 

Daher ist Gründungsförderung eine zentrale
Aufgabe der Wirtschaftsförderung Region Stutt -
gart GmbH, der sie mit verschiedenen Initiati-
ven und Projekten nachkommt: Das Partnernetz
PUSH! bündelt Gründungen aus der Wissen -
schaft. Die Business Angels Region Stuttgart –
private Investoren mit unternehmerischem
Hintergrund – unterstützen mit Kapital, Kennt -
nissen und Kontakten. Das Projekt HiTURS bringt
junge Technologieunternehmen mit unterneh-
merisch erfahrenen Kapitalgebern und strate -
gischen Unternehmenspartnern zusammen. 
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Auf dem Weg in die Selbstständigkeit müssen
unzählige Fragen beantwortet und viele Ent -
scheidungen getroffen werden. Unterschied-
liche Institutionen, Unternehmen und öffentliche
Einrichtungen in der Region Stuttgart bieten
dabei Unterstützung und Beratung an. Oftmals
ist die Beratung kostenlos und kann helfen,
Geld, Zeit und Nerven zu sparen. Viele Unter -
nehmensgründer kennen das Beratungs- und
Informationsangebot jedoch nur zum Teil 
oder gar nicht und verzichten so auf wertvolle
Unter stützung. Zugegeben, es ist nicht immer
einfach, genau die Einrichtung oder die Bera -
tungs kräfte ausfindig zu machen, die beim
Beantworten der während des Gründungspro -
zesses anstehenden Fragen helfen können.

Start-up! fasst das in der Region Stuttgart vor-
handene Angebot in einer Broschüre zusam-
men. Viele kompetente Start-up-Beratungs ein -
richtungen und Institutionen aus dem Bereich
der Gründungsunterstützung stellen dort ihr
Dienstleistungsangebot vor. Der Großteil dieser
Einrichtungen ist auch Partner im regionalen
Netzwerk PUSH!, welches 1998 auf Initiative
der Wirtschaftsförderung Region Stuttgart GmbH
zur Förderung von Unternehmensgründungen
aus Hochschulen und Forschungseinrichtun-
gen in der Region Stuttgart gegründet wurde.
Jede Einrichtung präsentiert sich übersichtlich
auf einer Seite. Auf einen Blick ist zu sehen, 
ob es Beratungen, Begleitung, Seminare oder
Infor mationsmaterial gibt, auf welche Branche
die Beratungskräfte spezialisiert sind, wer eine
Be ratung in Anspruch nehmen kann und was

sie kostet. Um eine schnelle und einfache Kon -
takt aufnahme zu ermöglichen, werden An -
sprech  partner mit Telefondurchwahl, Telefax,
Mail- und Internet-Adresse genannt. Übrigens:
Die Einträge finden Sie auch im Internet unter
http://push.region-stuttgart.de (partnernetz/
partnerliste). Dort werden sie regelmäßig
 aktualisiert.

Start-up! ist damit einerseits Wegweiser zu 
den Dienstleistungseinrichtungen, gleichzeitig
aber auch ein Leitfaden durch den Gründungs -
pro zess. Bei Beginn der unternehmerischen
Tätig keit muss an vieles gleichzeitig gedacht
werden: Formalitäten und Behördengänge
 stehen an, gleichzeitig werden schon Aufträge
bearbeitet, Briefpapier und Visitenkarten sind
erforderlich, Rechnungen müssen geschrieben
werden, ein Steuerberater wird benötigt und
vieles mehr. Damit Sie bei all den Aufgaben
nicht den Überblick verlieren, können Sie sich
von den Checklisten im Anhang bei den ersten
Schritten auf dem Weg zum eigenen Unter neh -
men leiten lassen. Beispielhafte Fragen und
Hinweise zu vielen Bereichen des Gründungs -
prozesses dienen Ihnen zur Orientierung und
helfen, die richtigen Fragen zu stellen und 
ge eignete Unterstützung bei deren Beantwor -
tung zu finden. Die Fragen weisen zwar auf
viele Aspekte hin, doch nicht jedes anstehende
Thema kann erschöpfend abgedeckt werden.
Jeder Gründungsprozess ist einzigartig und
jeder Gründer bringt eigene, individuelle Vor -
aussetzungen mit. Abhängig davon, welcher 
Art das geplante Unternehmen ist, können ein-

Wegweiser und Leitfaden 
durch den Gründungsprozess



zelne Fragen für Sie nicht relevant sein, andere,
für Sie vielleicht wichtige, jedoch fehlen. Die
Fragen können in beliebiger Reihenfolge be -
arbeitet werden. Starten Sie beim Thema Ihrer
Wahl.

Dienstleistungen auf einen Blick
Die Dienstleister für Existenzgründer präsentieren
sich mit ihrem Angebot auf jeweils einer Seite.
Das konkrete Dienstleistungsangebot ist tabella-
risch dargestellt. Schwerpunkte der Ein richtung
bzw. das Angebot an speziellen Infor mationen
oder besonderer Beratungskompe tenz sind
durch farbige Punkte hervorgehoben. Achten
Sie bei der Auswahl geeigneter Bera tungs ein -
rich tungen darauf, dass einige Institu tionen ihre
Dienste einem speziellen Personen kreis (z. B.
Hochschulabsolventen, Frauen oder Arbeits losen)
anbieten. Zudem gibt es Einrichtungen, die
branchenspezifisch beraten. Insbesondere bei
innovativen Geschäftsideen und Hightech-
Gründungen sollten Sie die Branchenkenntnisse
der Berater nutzen.
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Erläuterungen zu den Tabellen
ß Informationsmaterial: 
Broschüren, Leitfäden, Checklisten etc.

ß Seminare: 
Vortragsveranstaltungen, Trainings,
Workshops, Tagungen etc.

ß Einzelberatung: 
Hierzu gehören auch telefonische Auskünfte.

ß Begleitung: 
Beratung und Betreuung über einen längeren
Zeitraum

Viel Erfolg wünschen Ihnen 

Dr. Andreas Chatzis
Projektleiter PUSH!, 
Wissensbasierte Gründungen
Wirtschaftsförderung Region Stuttgart GmbH
Friedrichstraße 10
70174 Stuttgart

andreas.chatzis@region-stuttgart.de
www.push-stuttgart.de
www.region-stuttgart.de

Sandra Baumholz
Gründerbüro Stuttgart
Landeshauptstadt Stuttgart
Wirtschaftsförderung
Rathaus
Marktplatz 1
70173 Stuttgart

sandra.baumholz@stuttgart.de
www.stuttgart.de/existenzgruendung
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Winnenden

Weinstadt
Stuttgart       

Esslingen a.N.

Nürtingen

Sindelfingen

Böblingen

Vaihingen
a.d. Enz

Leonberg

Ludwigsburg

Korn-
westheim

Fellbach

Waiblingen

Schorndorf

Göppingen

Backnang

Bietigheim-
Bissingen

Kirchheim u.Teck

Herrenberg

Geislingen 
a.d. Steige    

Ditzingen

Filderstadt

Leinfelden-
Echterdingen

Ostfildern

München

Singen

Karlsruhe/
Pforzheim

Heilbronn

Übersichtskarte Region Stuttgart



ß Kelm, Mattern, Steffen & Partner
ß Life Science Center Esslingen am Neckar
ß MFG Filmförderung
ß MFG Innova tions agentur für IT und Medien
ß Patentanwälte Schuster, Müller & Partner
ß Pottgiesser & Partner 
ß RKW Baden-Württemberg GmbH 
ß SBR Kooperation
ß Schaudt Rechtsanwälte
ß SELF e. V. Unternehmerverband
ß Senioren der Wirtschaft Arbeitskreis e. V.
ß Softwarezentrum Böblingen /Sindelfin gen e.V.
ß Steinbeis-Beratungszentrum 
ß TechMoteum
ß VHU – Verband Hellenischer Unternehmer e. V.
ß Wirtschaftsförderung Region Stuttgart GmbH
(WRS)

ß Witte, Weller & Partner Patentanwälte
ß Wolff & Häcker Finanzconsulting AG

Beratung und Begleitung

ß Accelerate Stuttgart UG
ß Agentur für Arbeit Stuttgart
ß Arab Business Center Stuttgart
ß Baden-Württemberg: Connected e.V. (bwcon)
ß BeFF Berufliche Förderung von Frauen e.V.
ß BioRegio STERN Management GmbH
ß BWHM GmbH – Beratungs- und Wirtschafts -
förde rungs gesell schaft für Handwerk und
Mittelstand 

ß ChefCoach Unternehmensberatung GmbH
ß Ebner Stolz Management Consultants GmbH
ß e|s|b Rechtsanwälte 
ß EXZET e.V. – Zentrum für Existenzgründung
und Unternehmensentwicklung

ß Gründerbüro Stuttgart 
ß ifex – Initiative für Existenzgründungen und
Unternehmensnachfolge des Ministeriums 
für Finanzen und Wirtschaft

ß Informationszentrum Patente IP
ß Jobcenter Stuttgart



Für Ihre Notizen



Accelerate Stuttgart UG

Gutenbergstraße 77a
70197 Stuttgart

www.accelerate-stuttgart.de

Ansprechpartner
Johannes Ellenberg
Telefon 0711 99521190
kontakt@accelerate-stuttgart.de

Wir von Accelerate Stuttgart sind Allrounder
und bieten für Unternehmen umfassende
Beratung und Services in folgenden Bereichen:
Online-Services (Website, Social Media, SEO
etc.), Eventmanagement und Eventspace, Work -
shops, Beratung und Business Services sowie
Community Management.
Wir schöpfen dabei aus unserer langjährigen
Erfahrung in der Start-up-Szene und bringen
Innovationen und frische Ansätze in etablierte
Unternehmen. 
Wir haben u. a. die StartUp Stuttgart-Community
aufgebaut und organisieren gemeinsam mit
dem ifex des Ministeriums für Finanzen und
Wirtschaft Baden-Württemberg den Elevator
Pitch BW Wettbewerb.

Branchen
ß Beratung
ß Dienstleistungen
ß Internet

Zielgruppen
Alle Zielgruppen 

Themenschwerpunkte
ß Aus- und Weiterbildung
ß Coaching
ß Marketing/Vertrieb
ß Räume und Infrastruktur

Fremdsprachen
Englisch

Accelerate Stuttgart bietet 
umfassende Services und Beratung

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Agentur für Arbeit Stuttgart

Postanschrift
Agentur für Arbeit Stuttgart
70145 Stuttgart 

Besucheradresse
Nordbahnhofstraße 30–34
70191 Stuttgart

www.arbeitsagentur.de
Stuttgart@arbeitsagentur.de

Bundesweite Service-Rufnummer der
Bundesagentur für Arbeit
Telefon 0800 4555500 (Arbeitnehmer)*
*Dieser Anruf ist für Sie kostenfrei.

Es gibt verschiedene Wege aus der Arbeits -
losigkeit. Ein Weg kann der in die Selbstständig -
keit sein. Gerade dieser Weg muss sorgfältig
geplant werden.
Vorherige Beratung, Unterstützung und recht-
zeitige Antragstellung sollten bei den örtlich
zuständigen Agenturen für Arbeit erfolgen.

Weiterführende Informationen im Internet: 
www.arbeitsagentur.de > Bürgerinnen und
Bürger > Arbeit und Beruf > Existenzgründung. 

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Gründungsinteressierte Arbeitslose mit
Anspruch auf Arbeitslosengeld I 

Themenschwerpunkte
Finanzielle Förderung

Kosten
Kostenloses Dienstleistungsangebot

Besonderheiten
Der Gründungszuschuss ist eine Ermessens -
leistung auf die kein Rechtsanspruch besteht.

Förderung von Existenzgründung: 
Bundesagentur für Arbeit
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Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Ziel der Förderung ist die nachhaltige beruf-
liche Integration. 

Dauer und Höhe des Gründungszuschusses:
ß Phase I: 6 Monate in Höhe des bisherigen
Arbeitslosengeldbezuges zzgl. einer monat -
lichen Pauschale von 300 Euro zur Deckung
der Sozialversicherungsausgaben.

ß Phase I I: Monatliche Pauschale von 300 Euro
für weitere 9 Monate, wenn die Geschäfts -
tätigkeit und Tragfähigkeit dargelegt werden
kann. 

Gefördert werden kann nur, wenn diese Vor -
aus setzungen vorliegen:
ß bei Aufnahme der selbstständigen, hauptbe-
ruflichen Tätigkeit vorliegender Arbeitslosen -
geldanspruch von mind. 150 Tagen

ß Kenntnisse und Fähigkeiten, die zur Selbst -
ständigkeit erforderlich sind (Nachweis)

ß ein aussagefähiger Businessplan
ß eine fachkundige Stellungnahme zur Trag -
fähig keit der Selbstständigkeit 

Für Selbstständige besteht die Möglichkeit, auf
Antrag die gesetzliche Arbeitslosenversicherung
fortzusetzen. Auch hierzu erhalten Sie von uns
Informationen.
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Arab Business Center Stuttgart

Steiermärker Straße 3–5
70469 Stuttgart

Postanschrift
Postfach 600351
70303 Stuttgart

www.arab-business-center.info

Ansprechpartner
Tarak Mtibaa
Telefon 0711 2207812
Telefax 0711 2207813
tarak@arab-business-center.info

Die Welt »rückt zusammen« – der Prozess der
Globalisierung betrifft uns alle und umfasst
sämtliche Lebens- und Arbeitsbereiche. Die
Internationalisierung der Märkte stellt weltweit
die Unternehmen vor neue Aufgaben, fordert
neue Investitionen und Herangehensweisen –
und dies in Höchstgeschwindigkeit. 
Alte Kommunikations- und Transportwege sind
nicht mehr ausreichend, auch kulturelle und
politische Hürden müssen genommen werden.
Energie und Umwelt sind heiße Themen und
lassen Forscher und Wissenschaftler auf Hoch -
touren arbeiten.

Herausforderungen in Chancen  verwandeln!
Die Zeit ist reif, denn gerade in Stuttgart sitzt
eine große Anzahl Weltmarktführer und New -
comer, Forscher und Wissenschaftler mit un -
geheurer Innovationskraft, die es jetzt und hier
neu zu vernetzen gilt. Für uns ist Stuttgart 
der Standort mit der besten »Ausrüstung«, um
wirkungsvoll aktiv zu werden.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen 

Themenschwerpunkte
ß Betreuung, Tipps, Rundumservice
ß Coaching
ß Marketing/Vertrieb

Kosten
ß 2 Stunden kostenfrei
ß Alle weiteren Dienstleistungen auf Anfrage

Besonderheiten
ß Sorglosmarketingpaket für Existenzgründer
ß Firmenlogo
ß Visitenkarten
ß Briefpapier
ß Webseite
ß Rechnungsmodul

Fremdsprachen
ß Französisch
ß Arabisch

Hürden abbauen, 
Wirtschaft aufbauen!

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Baden-Württemberg: Connected e.V.
(bwcon)

Breitscheidstraße 4
70174 Stuttgart

www.bwcon.de 
www.cyberone.de

Ansprechpartnerin
Stefanie Springer
Telefon 0711 90715-356
Telefax 0711 90715-550
springer@bwcon.de

Baden-Württemberg: Connected /bwcon ist die
führende Wirtschaftsinitiative zur Förderung des
Innovations- und Hightech-Standortes Baden-
Württemberg. Als eines der größten Techno -
logie netzwerke in Europa verbindet bwcon über
600 Unternehmen und Forschungseinrich tun gen.
Für Gründer und Wachstumsunter neh men aus
der Hightech-Branche bietet bwcon ein um -
fang reiches Beratungs- und Betreuungs angebot
in allen Phasen des Unternehmens aufbaus. 
Die Hauptexpertise liegt in der Un ter stützung
von technologieorientierten Grün dungen mit
einem höheren Kapitalbedarf. Dafür hat die
bwcon ein umfangreiches Netzwerk an Coaches
mit einschlägiger Bran chen-und Mana gement -
expertise aufgebaut und unterhält sehr gute
Kontakte zu Frühphaseninvestoren wie dem
High-Tech Gründerfonds. Weiterhin ver gibt die
bwcon seit 1998 den bwcon: Hightech Award
CyberOne. Mit Erfolg: Für die besten der über
800 gescreenten Businesspläne konnten im
Nach gang über 270 Mio. Euro Kapital mobi lisiert
werden. 

ß Exi Hightech Gründungsgutscheine in der
Vorgründungsphase

ß bwcon: Hightech Award CyberOne 
ß Coachings für junge und wachsende Unter -
nehmen 

Branchen
ß Informations- und Kommunikationstechnik
ß Hightech

Zielgruppe
ß Technologieorientierte Unternehmens -
gründungen

ß Unternehmen in Start-up- und 
Expansions phase

ß Gründer aus Hochschulen

Themenschwerpunkte
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern
ß Coaching
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)

Kosten
ß Mitgliedsbeitrag in den ersten zwei Jahren
nach Gründung: 200 Euro pro Jahr

ß Dienstleistungen z. T. kostenlos

Besonderheiten
bwcon: Hightech Award CyberOne – der zen-
trale Businessplan-Wettbewerb der Hightech-
Branchen im Land. Für Gründer und junge
Technologieunternehmen. 

Technologie und Innovation

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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BeFF
Berufliche Förderung von Frauen e. V.

Kontaktstelle Frau und Beruf
Lange Straße 51
70174 Stuttgart

www.beff-frauundberuf.de

Ansprechpartnerinnen 
im Bereich Selbstständigkeit:
Birgit Steinhardt
Inge Bölz
Telefon 0711 263457-0
info@beff-frauundberuf.de

BeFF – Verein für Berufliche Förderung von
Frauen ist Träger der Kontaktstelle Frau 
und Beruf in Stuttgart und die Anlaufstelle 
für alle beruflichen Fragen.

Für Frauen in Gründung und Selbstständigkeit
bieten wir: 

ß Gründungsberatung zu Themen aus folgen-
dem Spektrum: Reflektion und Konkretisie rung
der Gründungsidee, Voraussetzungen und Ziele,
Planung der Schritte zur Umsetzung
ß Begleitendes Coaching zur Unternehmens -
entwicklung mit Themen wie: Stimmigkeit 
von Konzept und Zielgruppen, Positionierung
auf dem Markt, Auseinandersetzung mit der
unternehmerischen Rolle, Projekt- und Zeit -
planung
ß Seminare und Workshops zu Themen wie
»Selbstständigkeit als Alternative für Wieder ein -
steigerinnen«, »Akquise und Kunden bindung«
ß Projekte: Zahlreiche und vielfältige Koopera -
tionen tragen mit zur Unterstützung für eine
erfolgreiche unternehmerische Zukunft bei: 
Der jährliche Gründerinnentag und die Reihe
Der »kleine« Start gemeinsam mit der IHK
Region Stuttgart, der Gründerinnentreff Region
Stutt gart in Kooperation mit der Wirt schafts -
förde rung der Region Stuttgart und einmalige

Veranstaltungen wie Seit gestern Chefin mit
der Arbeitsagentur 

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Gründerinnen und (Jung-)Unternehmerinnen

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsplan und Schritte zur Umsetzung
ß Unternehmerische Weiterentwicklung

Kosten
ß Gründungsberatung und Coaching (à 90min.):
80 Euro

ß Seminare: 115 Euro
ß Workshops: 25 Euro
ß Orientierungsberatung: kostenfrei

Besonderheiten
Die Unterstützung von Frauen bei der Entwick -
lung einer beruflichen und existenzsichernden
Perspektive basiert auf einem ganzheitlichen
Ansatz: Das berufliche und persönliche Profil,
der familiäre Hintergrund und die finanzielle
Situation sind Ausgangspunkte bei der Ziel -
erarbeitung.

Individuelle Beratung und 
Unterstützung von Frauen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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BioRegio STERN Management GmbH

Friedrichstraße 10
70174 Stuttgart
Telefon 0711 870354-0
Telefax 0711 870354-44

info@bioregio-stern.de
www.bioregio-stern.de

Ansprechpartner
Dr. Klaus Eichenberg

www.twitter.com/BioRegioSTERN
www.facebook.com/BioRegioSTERN
www.youtube.com/bioregiostern
www.issuu.com/bioregio-stern
www.flickr.com/photos/bioregio-stern/

In den Städten Stuttgart , Tübingen, Esslingen
und Reutlingen sowie den Regionen Stutt-
gart und Neckar-Alb ist die BioRegio STERN
Mana ge ment GmbH seit 2001 gemeinsames
Kompetenznetzwerk, Anlauf- und Beratungs -
stelle für Existenzgründer, Unternehmer und
Forscher aus der Life-Sciences-Branche. Bedeu -
tende Schwerpunkte bilden die Regenerations -
medizin, die Medizintechnik und die Automa -
tisie rung der Biotechnologie. 

Die BioRegio STERN Management GmbH ver-
tritt deren Interessen gegenüber Politik, Medien
und Verbänden und berät bei Förderanträgen
sowie Unternehmensfinanzierungen. Das Job -
portal der BioRegio STERN dient Unternehmen
und Forschungseinrichtungen der Region zur
Personalsuche. Unternehmensneugründungen
werden durch das Science2Start-Programm
begleitet und durch eine engagierte Presse-
und Öffentlichkeitsarbeit unterstützt.

Branchen
ß Biotechnologie
ß Medizintechnik
ß Automatisierung

Zielgruppen
ß Technologieorientierte Unternehmensgründer
ß Unternehmer im Life-Sciences-Bereich
ß Naturwissenschaftler
ß Ärzte
ß Ingenieure
ß Kapitalgeber

Fremdsprachen
Englisch

Wirtschaft weiterdenken

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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BWHM GmbH 
Beratungs- und Wirtschaftsförderungs -
gesellschaft für Handwerk und Mittelstand 

Heilbronner Straße 43
70191 Stuttgart

www.bwhm-beratung.de

Ansprechpartner
Albrecht Thomas Haller
Telefon 0711 263709-152
Telefax 0711 263709-252
athaller@bwhm-beratung.de

Die BWHM GmbH ist eine hundertprozentige
Tochter des Baden-Württembergischen Hand -
werkstages und bietet fundierte Beratung 
bei Existenzgründung und Existenzfestigung
aller Gewerke an. 

Die Beratungskosten können in erheblichem
Umfang durch Landes- und EU-Zuschüsse
gefördert werden. 

Gegenstand der Beratungen sind sämtliche
Bereiche der Unter nehmens-Führung, -Finanzie -
rung, der -Organisation und des Marketing/
Markteintritts. Ausgeschlossen sind Beratungen
in den Be rei chen Steuer, Recht und EDV. 

Fordern Sie bitte Ihren »Exi-Gutschein B« bei
uns an.

Branchen
Alle Branchen im Handwerk

Zielgruppen
ß ExistenzgründerInnen
ß UnternehmerInnen

Themenschwerpunkte
ß Existenzgründung: Neugründung und
Gründung bei Betriebsübernahme

ß Betriebsübergabe
ß Erarbeitung des Geschäftsplans mit Zahlenteil 
ß Finanzierung
ß Marketing / Vertrieb

Kosten
ß Informationsmaterial kostenlos
ß Geförderte Erst- und Folgeberatung 
160 bis 400 Euro zzgl. MwSt.

Besonderheiten
Die Beratung der Existenzgründenden erfolgt
durch geprüfte BeraterInnen mit nachweislich
erfolgreicher Beratungstätigkeit. 
»Wir verstehen das Beratungs-Handwerk!«

Beratungsgesellschaft für kleine 
und mittlere Unternehmen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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ChefCoach 
Unternehmensberatung GmbH

Neue Weinsteige 33
70180 Stuttgart

www.chefcoach.de

Ansprechpartner
Gerhard H. W. Bach
Telefon 0711 22029 -100
Telefax 0711 22029 -199
info@chefcoach.de

Für viele Menschen ist die Selbstständigkeit eine
sinnvolle Erwerbsalternative oder gar das an-
gestrebte Ziel ihrer beruflichen Laufbahn. Um
ein Unternehmen langfristig und nachhaltig 
am Markt zu etablieren, sind viele Faktoren zu
be rücksichtigen.
Persönliche, fachliche und unternehmerisch /
kaufmännische Voraussetzungen zu erfüllen, ist
zwar notwendig, aber meist allein nicht ausrei-
chend. Hinzu kommen organisatorische, strate-
gische, formale, rechtliche und schließlich auch
konzeptionelle Aspekte, die es zu bedenken gilt.
Dabei unterstützen wir Sie, prüfen Finanzie rungs-
und Fördermöglichkeiten, erarbeiten ge mein -
sam ein plausibles und tragfähiges Ge schäfts -
konzept.
Mithilfe unserer langjährigen Erfahrung als
Gründungs- und Nachfolgeberater gehen wir
systematisch vor und helfen Ihnen, Ihr Vor haben
in die richtige Spur zu setzen und Sie bei den
ersten (oder mehreren) Schritten in die Selbst -
ständigkeit zu begleiten.

Das Angebot gilt speziell für Firmen in der
ß Seed-Phase
ß Gründung
ß Nachgründung
ß Übergabe.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themen
Alle Themen

Kosten
ß Tagessatz: 800 bis 1.200 Euro
ß Für Neukunden bieten wir eine kostenlose
Orientierungsberatung, danach Zuschuss bis
80 Prozent der Kosten möglich.

Besonderheiten
Das oberste Ziel der ChefCoach Unternehmens -
beratung GmbH ist die Förderung und Unter -
stützung des Mittelstands und seines Nach -
wuch ses, um die Region Stuttgart weiterhin
lebenswert zu erhalten. Wir sind eine bewusst
regional fokussierte Unternehmensberatung
und begleiten Start-ups sowie kleine und mit-
telständische Unternehmen im Bereich Grün -
dung und Nachfolge. 

Fremdsprachen
ß Englisch
ß Türkisch

Existenzgründung – Chancen nutzen &
Risiken vermeiden!

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Ebner Stolz 
Management Consultants GmbH

Kronenstraße 30
70174 Stuttgart

www.ebnerstolz.de

Ansprechpartner
Michael Euchner
Telefon 0711 2049-1268
Telefax 0711 2049-1345
michael.euchner@ebnerstolz.de

Ebner Stolz Management Consultants GmbH
hat sich im Bereich Corporate Finance auf die
Bedürfnisse des Mittelstandes, junger innova-
tiver Unternehmer und Venture Capital Fonds
spezialisiert. Durch die Begleitung einer Viel-
zahl von Unternehmenstransaktionen und VC-
Finanzierungsrunden verfügt Ebner Stolz neben
einem hohen fachlichen Know-how auch über
nachweislich große Erfahrungen im Bereich
Corporate Finance. Wir sind ein  kompetenter
Partner für Sie als Unternehmer. So helfen wir
Ihnen z. B. bei der Erstellung Ihres Businessplans
oder der professionellen Ver mittlung von VC-
Partnern, so dass Sie sich auf die Umsetzung
Ihrer Geschäftsidee konzen trieren können.

Unser Angebot gilt speziell für Firmen in der
Planungs- und Aufbauphase, der Gründungs -
phase sowie der Konsolidierungs-/Wachstums -
phase.

Branchen
ß Alle Branchen
ß IT (Informationstechnologie)
ß Life-Sciences
ß Maschinen-/Anlagenbau /Cleantech

Zielgruppen
ß Innovative Unternehmer
ß Mittelstand

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Geschäftsidee (Prüfung) 

Kosten
ß Erstgespräch: kostenlos
ß Folgeberatung/Begleitung: Honorar auf 
Stun denbasis; alternative Honorarverein ba run -
gen möglich (provisionsabhängig vom
Finanzie rungs- oder Transaktionsvolumen)

Besonderheiten
Um Ihnen eine einfache und unkomplizierte
Zusammenarbeit zu garantieren, haben Sie 
bei uns für alle Anliegen einen persönlichen
Ansprechpartner.

Kompetent in allen 
Unternehmensphasen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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e |s |b Rechtsanwälte 

Schockenriedstraße 8A
70565 Stuttgart

www.kanzlei .de

Ansprechpartner
Dr. Jens Bücking (Fachanwalt IT-Recht)
Telefon 0711 469058-0
Telefax 0711 469058-99
stuttgart@kanzlei .de

Die Kanzlei e|s|b (Stuttgart, Dresden, Berlin und
Prag) stellt ein Team von derzeit fünfzehn
Rechtsanwälten. Vorwiegend in den Bereichen
Informationstechnologie ( IT) und geistiges
Eigentum ( IP) tätig, betreut die Kanzlei insbe-
sondere auch junge Unternehmen der Seg -
mente IT und E-Commerce. 
Partner der Kanzlei fungieren neben ihrer
Anwaltspraxis als Aufsichtsräte für renommierte
Wirtschafts unternehmen, externe Datenschutz -
beauftragte, Hochschullehrbeauftragte und
Autoren an erkannte Fachbücher.

Das Angebot der Kanzlei gilt speziell für Firmen
in der
ß Planungs- und Aufbauphase
ß Gründungsphase
ß Konsolidierungs-/Wachstumsphase.

Branchen
ß E-Commerce
ß IT, IP

Zielgruppen
ß Alle Zielgruppen 
ß Gründer aus Hochschulen

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)
ß Lizenzierung
ß Rechtsform
ß Schutzrechte

Kosten
ß Informationsmaterial: nach Umfang
ß Seminare: 400 Euro/Tag zzgl. MwSt.
ß Einzelberatung: 110 Euro/Stunde zzgl. MwSt.
ß Beratungsvertrag: Alle Honorare auf Basis von
50 Prozent der üblichen Stundentarife

Profis für IT, IP und E-Commerce

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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EXZET 
Zentrum für Existenzgründung und
Unternehmensentwicklung
Kornbergstraße 29
70176 Stuttgart

www.exzet.de 

Telefon 0711 284466-98
Telefax 0711 284466-97
office@exzet.de

Das EXZET – Zentrum für Existenzgründung
und Unternehmensentwicklung – besteht seit
1995. Langjährige Coaching-Erfahrung und viel-
fältige Beratungskompetenzen zeichnen uns
aus: ein Team erfahrener selbstständiger Berat -
rinnen und Berater begleitet Menschen in allen
Phasen der Gründung und der Selbstständig-
keit und bereitet professionell und praxisnah 
auf unternehmerische Aufgaben vor. 

Was bieten wir an?
Ausgehend von der individuellen Situation wird
gemeinsam ein sinnvolles, schrittweises Vor -
gehen definiert, wobei Sie als Kunde aus einer
Vielzahl einzelner Bausteine Ihr maßgeschnei-
dertes »Menü« zusammenstellen und die eigene
Geschwindigkeit bestimmen. Einzelgespräche,
Gruppenveranstaltungen, Fachberatungen oder
Coaching können je nach Situation und Wissens -
bedarf kombiniert und ergänzt werden.
Das nachhaltige, prozessorientierte Vorgehen 
im so genannten Vier-Phasen-Modell legt 
den Grundstein für Ihre solide persönliche und
unternehmerische Zukunft.

Im EXZET haben Sie die Möglichkeit, aus einem
Pool an Coaches, TrainerInnen und Fachberate -
rInnen die/den für Ihre jeweilige Fragestellung
geeignete/n Expertin oder Experten zu wählen.

Neben dem reinen Wissenstransfer bieten wir
auch den Erfahrungsaustausch mit anderen
Selbstständigen und Möglichkeiten für die eige-
ne Persönlichkeitsentwicklung an.
Unsere Netzwerkarbeit mit bundesweiten Orga -
nisationen der Gründungsberatung und Grün -
dungsfinanzierung ermöglicht es, Erfahrungen
und Expertenwissen zu bündeln, auszutauschen
und öffentlich zu machen. 
Selbstverständlich sind alle EXZET-BeraterInnen
bei Fördergebern akkreditiert. Dies ermöglicht
ggf. auch eine Beratung zu preisgünstigen
Konditionen.

Branchen
Alle Branchen

Themen
Alle Themen

Zielgruppen
ß Freiberufler
ß Existenzgründer
ß Unternehmer
ß Unternehmer in der Krise

Kosten
ß Orientierungstag kostenfrei
ß Alle weiteren Dienstleistungen auf Anfrage 

EXZET – Ihr Weg beim Gründen,
Finanzieren und Wachsen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Gründerbüro Stuttgart 
Landeshauptstadt Stuttgart
Abteilung Wirtschaftsförderung

Marktplatz 1
70173 Stuttgart

www.stuttgart.de/existenzgruendung
www.stuttgart.de/gruenderbuero

Ansprechpartner
Gründerbüro
Sandra Baumholz
Telefon 0711 216-60715
Telefax 0711 216-60712
wifoe@stuttgart .de

Terminvereinbarung
Telefon 0711 216-60709
8.00–16.00 Uhr
wifoe@stuttgart .de

Existenzgründerseminare
RKW Baden-Württemberg
Gisela Sczepansky
Telefon 0711 22998-0
Online-Anmeldung: www.rkw-bw.de

Gründerbüro
Eine kostenlose Erstberatung erhalten Grün -
dungs willige beim Start in die Selbstständigkeit
durch das Gründerbüro im Stuttgarter Rathaus.
Das Gründerbüro bietet eine professionelle
Beratung, die sich über den gesamten Existenz -
gründungsprozess in Stuttgart von der Ideen -
findung bis hin zur Unternehmenssicherung
erstreckt. Thematisiert werden unter anderem
Gründungsformalitäten, Businessplan, Rechts -
form, Standortwahl, Steuern und Finanzierung. 
Zudem organisiert das Gründerbüro zweimal 
im Jahr Gründerstammtische, bei denen Grün -
de rin nen und Gründer Erfahrungen austauschen
und Geschäftsbeziehungen aufbauen können.

Bei der Kontaktaufnahme zu Gründer- und Krea -
tivzentren in Stuttgart, in denen künftige Unter -
nehmer mietverbilligt Räume für ihre Ge schäfts -
idee finden, unterstützt das Gründerbüro eben-
falls. Darüber hinaus informiert das Leer stands-
und Zwischen nutzungsmanagement der Wirt -
schaftsförderung über kurzfristige und flexible
Mietmöglichkeiten sowie über freie Büro flächen. 

Existenzgründerseminare
Für alle, die ein eigenes Unternehmen gründen
wollen oder erst vor Kurzem gegründet haben,
bietet das RKW Baden-Württemberg in Zusam -

menarbeit mit der Wirtschaftsförderung drei -
tägige Existenzgründerseminare an. Eine An mel -
dung über das RKW ist erforderlich.

Das Angebot gilt für alle Phasen von der
Ideenfindung bis zur Unternehmenssicherung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen 

Themen
Alle Themen

Kosten
ß 40 Euro für die Existenzgründerseminare
ß Kostenlos sind die Serviceleistungen des
Gründerbüros.

Besonderheiten
Beratungen im Gründerbüro werden bis 
20.00 Uhr durchgeführt.

Fremdsprachen
(Sprache bitte bei Terminvereinbarung angeben)
ß Englisch
ß Türkisch 

Gründerbüro Stuttgart

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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ifex
Initiative für Existenzgründungen und
Unternehmensnachfolge des Ministeriums
für Finanzen und Wirtschaft

Dienstsitz
Neues Schloss
Schlossplatz 4
70173 Stuttgart

Postanschrift
Theodor-Heuss-Straße 4
70174 Stuttgart

www.gruendung-bw.de
www.mfw.baden-wuerttemberg.de

Kontaktdaten
Telefon 0711 123-2786
Telefax 0711 123-2556
ifex@mfw.bwl.de

Die Landesregierung will den Ruf des Gründer -
lands Baden-Württemberg neu beleben und
stär ken. Ansatzpunkte der neuen Gründungs -
offensive sind Bewusstseinswandel, Qualifizie -
rung, Beratung, Innovation und Finanzierung.
Die Gründungsoffensive wirbt an Schulen, Hoch -
schulen und in der Bevölkerung für mehr Unter -
nehmergeist, vermittelt Basisinformationen und
vereinfacht bürokratische Gründungspro zes se.
Zudem werden Qualifizierungsinstru mente ver-
bessert und der Zugang zur Existenzgrün dungs -
beratung durch ein Gutscheinsystem er leichtert.
Die Gründungsoffensive schafft einen leichteren
Zugang zu Finanzierungsangeboten und Netz -
werken und macht diese transparent. In die
Gründungsoffensive werden alle gründungsrele-
vanten Institutionen im Land eng eingebunden.

ß Beratungsgutscheine: 
Mit den Beratungsgutscheinen fördert das
Minis terium die individuelle Begleitung von Exis -
tenzgründungen und Unternehmensnachfolgen
durch Experten. Die Beratungsgutscheine können
Gründer über acht Institutionen in An spruch
nehmen. Mehr Infos: www.gruendung-bw.de 

ß Das ifex-Internetportal bietet darüberhinaus
zahl reiche branchen-, themen- und zielgruppen-
spezifische Detailinformationen.

Initiative für Existenzgründungen
und Unternehmensnachfolge 

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Die Gründungsmesse »Gründerzeit« informiert,
berät und vernetzt Gründer, hilft Kapitalbeteili -
gungen anzuschieben und bietet Hightech-Jung -
unternehmen eine Präsentationsplattform. 
Mehr Informationen: www.gruenderzeit-bw.de

ß Innovationsgutscheine: 
Als erstes Bundesland vergibt Baden-Württem berg
Innovationsgutscheine. Unter bestimmten Voraus -
setzungen erhalten Unternehmen eine finanzielle
Förderung für Planung, Entwick lung und Um set -
zung neuer Produkte oder Dienst leistungen und
deren Verbesserung. Neu ist der Inno vationsgut -
schein B-High tech für Start-up-Unter nehmen aus
dem High tech-Bereich und der Inno vations gut -
schein C (Krea tivgutschein) für Kleinstunter neh -
men und Frei berufler der Kultur- und Kreativ wirt -
schaft. Infos: www.innovationsgutscheine.de 

ß Der landesweite Wettbewerb »Elevator Pitch
BW« bietet Gründern eine attraktive Plattform,
sich und ihre Geschäftsidee vor einer hochkarä -
tigen Jury und einem Publikum aus regionalen
Insti tutionen, potenziellen Investoren, Geschäfts -
part nern und Kunden zu präsentieren. 
Mehr Infos: www.elevatorpitch-bw.de

Branchen und Zielgruppen
Alle Branchen und Zielgruppen



22

Informationszentrum Patente IP

Regierungspräsidium Stuttgart
Informationszentrum Patente
Willi-Bleicher-Straße 19
70174 Stuttgart

www.patente-stuttgart.de

Ansprechpartner
Mitarbeiter des IP
Telefon 0711 123-2558
Telefax 0711 123-2560
info@patente-stuttgart.de

Existenzgründern steht im Informationszentrum
Patente in Stuttgart ein exklusives Informations-
und Rechercheangebot im Hinblick auf gewerb-
liche Schutzrechte zur Verfügung. 
Start-ups können sich hier, z. B. bei der Wahl
des Firmennamens, der zugehörigen Domains
sowie Produktbezeichnungen, umfassend über
den Sinn und die rechtlichen Voraussetzungen
von Marken informieren. Mitarbeiter des IP
begleiteten gerne bei einer Recherche nach ent-
gegenstehenden Kennzeichen. 
Basiert eine Gründung auf Erfindungen oder
neu gestalteten Produkten, sollten sich die
 jungen Unternehmen bei uns schon im Vorfeld
eingehend über den aktuellen Stand der Tech -
nik und geschütztes Design informieren. 
Für weitergehende rechtliche Fragen gibt es
einmal pro Woche eine Erstberatung zu ge werb -
lichen Schutzrechten im Rahmen eines kurzen,
kostenlosen Gesprächs mit einem Patent anwalt
aus der Region. 

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Existenzgründer

Themenschwerpunkte
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Patente
ß Schutzrechte

Kosten
ß Informationsmaterial : teilweise Schutzgebühr
ß Informationsveranstaltungen: teilweise
 gebührenpflichtig 

ß Eigene Recherche: kostenlos
ß Weitere Dienstleistungen: nach Gebühren -
ordnung

Besonderheiten
ß Jeden Donnerstag kostenlose Erstberatung
durch Patentanwälte. Anmeldung direkt vor
Ort zwischen 9.00 und 11.30 Uhr, Beratungs -
beginn: 10.00 Uhr.

ß Wir unterstützen beim Recherchieren in
Datenbanken

ß Online-Recherchen in Marken-, Patent-,
Technik- und Wirtschaftsdatenbanken

ß Laufend aktuelle Infoveranstaltungen, Bro -
schüren und umfangreiche Informationen,
auch im Internet

ß Annahme von Patent- und Gebrauchs muster -
anmeldungen

ß Normenauslegestelle

Einzigartig in Baden-Württemberg:
Informationszentrum Patente Stuttgart

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Jobcenter Stuttgart

Selbstständigen-Team
Rosensteinstraße 11
70191 Stuttgart

www.stuttgart.de/jobcenter

Telefon 0711 216-97274
jobcenter.selbst@stuttgart.de 

Das Jobcenter Stuttgart unterstützt Selbst -
ständige und Existenzgründer, die Leistungen
aus der Grundsicherung für Arbeitsuchende
beziehen. Das spezialisierte Selbstständigen-
Team im Jobcenter berät Leistungsberechtigte
auf dem Weg in die Existenzgründung und hilft
ihnen bei der Stabilisierung einer bestehenden
Selbstständigkeit. Zunächst wird mittels einer
Tragfähigkeitsanalyse geprüft, ob die (geplante)
Selbstständigkeit geeignet ist, die Hilfebedürf -
tig keit nach § 9 SGB II zu beenden.

Eingliederungsleistungen:
ß Einstiegsgeld
ß Leistungen zur Eingliederung von Selbst -
ständigen nach dem SGB II

Strategische Beratung bezüglich der Selbst -
ständigkeit: 
ß Auswertung der Einnahme- und Ausgabe -
positionen

ß Beratung zu Kostenoptimierungspotenzialen 
ß Beratung zum Vorgehen im Bereich Kunden-/
Auftragsgewinnung

ß Strategische Beratung durch fachkundige
Stellen

Voraussetzung ist der Anspruch auf Arbeits -
losengeld II nach dem Zweiten Sozialgesetz -
buch (SGB II). 

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
ß Arbeitslose
ß Existenzgründer

Themenschwerpunkte
ß Förderung (Existenzgründung)
ß Förderung (Existenzfestigung)
ß Prüfung der Geschäftsidee

Kosten
Kostenlos; Voraussetzung ist der Anspruch 
auf Arbeitslosengeld II nach dem Zweiten
Sozialgesetzbuch (SGB II)

Besonderheiten
ß Prüfung der Geschäftsidee
ß Förderung in der Phase der Existenzgründung
ß Förderung in der Phase der Existenzfestigung

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Service für leistungsberechtigte
Selbstständige und Existenzgründer
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Kelm, Mattern, Steffen & Partner

Tübingerstraße 6
70178 Stuttgart

www.kms-steuern.de

Ansprechpartner
Karsten Dumann
Telefon 0711 253618-0
Telefax 0711 253618-50
dumann@kms-steuern.de

Wir sind unter anderem für die Branchen
Medien, Film, Funk, Fernsehen und Ingenieure
tätig und helfen bei der Optimierung der 
kaufmännischen Verwaltung. Zudem haben 
wir sehr gute Kenntnisse in der IT-Branche. 

Unser Angebot:
ß Mandantenbuchhaltung
ß Steuerberatung
ß Wirtschaftsprüfung
ß betriebswirtschaftliche Beratung
ß Prospektprüfung
ß Sanierungsberatung

Unser Angebot gilt für Firmen in der 
ß Orientierungsphase
ß Planungs- und Aufbauphase
ß Wachstumsphase.

Branchen
ß Dienstleistungen
ß Produzierendes Gewerbe
ß Handel 

Zielgruppen
Existenzgründer

Themenschwerpunkte
Rechnungswesen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Innovative Steuerberatung
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Life Science Center Esslingen am Neckar

Schelztorstraße 56
73728 Esslingen am Neckar

www.lsc-esslingen.de

Ansprechpartner
Wirtschaftsförderung der Stadt Esslingen
Telefon 0711 3512 2603
Telefax 0711 3512 55 3414
wirtschaftsfoerderung@esslingen.de

Firmenbetreuung: Die Wirtschaftsförderung der
Stadt Esslingen am Neckar betreut die Firmen
im Gründerzentrum Life Science Center (LSC) 
in allen unternehmerischen Fragen. Sie organi-
siert Beratung und Finanzierung einschließlich
Venture Capital mit einer eigenen Gesellschaft.

Life Science Fonds Esslingen (LSF)
Der Life Science Fonds firmiert unter Life Science
Fonds Esslingen GmbH & Co. KG. 

Gegenstand des Unternehmens ist der Erwerb,
das Halten, die Verwaltung und die Veräuße -
rung von Wagniskapitalbeteiligungen an jungen,
nicht börsennotierten Technologieunterneh-
men im Bereich Life-Sciences; unter besonde-
ren Um ständen können auch Beteiligungen an
Unter nehmen im Bereich der Energie- und
Umwelt technik erworben, gehalten, verwaltet
und veräußert werden. 

Gründerzentrum
Das Life Science Center (LSC) wurde im April
2000 in Betrieb genommen. Es umfasst ca.
1.000 qm Labor- und ca. 1.000 qm Bürofläche. 

Unser Angebot gilt für Firmen in der Start-up-
Phase und für Neuansiedlungen im Biotechno-
 lo gie/Life-Sciences-Bereich.

Branchen
Life-Sciences

Zielgruppen
ß Gründer aus Hochschulen
ß Technologieorientierte Gründungen
ß Unternehmen in der Start-up- und
Expansionsphase

Themenschwerpunkte
ß Fördermittel (Venture Capital)
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Räume und Infrastruktur
ß Vermittlung von Gewerbe- und Büroflächen

Kosten
ß Die Beratung ist grundsätzlich kostenlos. 
ß Für die Erarbeitung eines Geschäftsplanes
wird eine kostenlose Erstberatung angeboten,
weitere Beratungen sind kostenpflichtig. 

Besonderheiten Das LSC übernimmt die Funk -
tion eines Non-Profit-Inkubators, der LSF dient
als ein Gründungs- und An siedlungsanreiz für
Biotechnologie unter neh men. Der Schwerpunkt
»Biotechnologie« an einem Ess linger Gymna -
sium und der Studiengang Bio tech nologie an
der Hochschule Esslingen schaffen Optionen für
die notwendige Fach kräfte.

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Non-Profit-Inkubator



MFG Filmförderung

Breitscheidstraße 4
70174 Stuttgart

www.mfg-filmfoerderung.de

Ansprechpartner
Karin Franz (Drehbuch)
Maria Gomez (Kino/Vertrieb)
Oliver Zeller (Produktion)
Telefon 0711 90715-400
Telefax 0711 90715-450
filmfoerderung@mfg.de

Die MFG Medien- und Filmgesellschaft Baden-
Württemberg – Filmförderung – unterstützt 
seit 1995 den Ausbau der regionalen Film- und
Fernsehszene mit dem Ziel, den Südwesten als
attraktiven Film- und Medienstandort für die
Herstellung von Film- und Fernsehproduktionen
zu stärken.

MFG-Filmfördermittel fließen in die Bereiche: 
ß Drehbuch
ß Produktionsvorbereitung
ß Incentive Funding
ß Produktion
ß Digital Content Funding
ß Postproduktion
ß Verleih/Vertrieb
ß Kino-Innovationsmaßnahmen

Die Schwerpunkte liegen dabei insbesondere 
in der Förderung des Animations- und VFX-
Bereichs, der vom MFG-Cluster AMCRS maß-
geblich unterstützt wird sowie in der Nach -
wuchs förderung. 

Zielgruppen
ß Filmproduzenten
ß Existenzgründer
ß Kinobetreiber

Kosten
ß Informationsmaterial, Einzelberatung: 
kostenlos

ß Seminare: teilweise kostenlos, je nach
Ausbildungsprogramm

Besonderheiten
Die MFG Filmförderung berät Film- und Fern -
seh schaffende über die Realisierungs möglich -
keiten von Film- und Fernsehproduktionen.

Kostenlose Informationen u. a. über:
ß Filmfinanzierung und Filmfördermöglichkeiten
ß Nachwuchs- und Absolventenförderung
ß Dienstleister-Daten im Technik- und Kreativ -
sektor

ß Aus- und Weiterbildung im Filmbereich
ß Regionale und überregionale Film- und Fern -
sehinstitutionen, Filmmärkte, Filmfestivals

Filmförderung im Südwesten

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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MFG Innovationsagentur 
für IT und Medien

Breitscheidstraße 4
70174 Stuttgart

www.innovation.mfg.de

Ansprechpartner
Bertil Kilian
Telefon 0711 90715-311
kilian@mfg.de

Alexandra Rudl
Telefon 0711 90715-365
rudl@mfg.de

Als Innovationsagentur des Landes für IT und
Medien stärkt die MFG seit 1995 den IT-,
Medien- und Kreativstandort Baden-Württem -
berg. Sie verbessert die landesweite Innova -
tions- und Wettbewerbsfähigkeit u. a. durch die
Förderung regionaler, nationaler und interna-
tionaler Kooperationen. Im Mittelpunkt steht die
Unterstützung von erfolgreichem Unternehmer -
tum, besonders in kleinen und mittelständi-
schen Unternehmen, sowie deren Vernetzung
mit anwendungsnaher Forschung und öffent -
lichen Förderprogrammen.

Branchen
ß Kreativwirtschaft
ß Informations- und Kommunikations-
technik ( ITK)

ß Medien

Zielgruppen
ß Existenzgründer
ß Technologieorientierte Unternehmens -
gründungen

ß Unternehmen in der Start-up- & Expansions -
phase

ß Forscher

Themenschwerpunkte
ß Coaching
ß Finanzierungsberatung und Finanzanalyse
ß Vermittlung von regionalen und euro-
päischen Netzwerkpartnern

ß Förderprogramm Digital Content Funding
(DCF)

ß BW Goes Mobile Award – Geschäftsideen 
für mobile Anwendungen

ß Opportunity Recognition Workshops –
Trainingsreihe von der Forschung in die
Anwendung

Kosten
ß Informationsmaterial, Einzel-, Erst- und
Folgeberatung: kostenlos

ß Seminare: teilweise kostenlos, teilweise
 kostenpflichtig

Besonderheiten 
ß Veranstaltung von Wettbewerben und
Hackathons

ß Veranstaltungen und Seminare für Start-ups
und junge Unternehmen werden zum Teil 
in Kooperation mit der Wirtschaftsinitiative
Baden-Württemberg: Connected e.V. (bwcon)
durch geführt.

Innovationsagentur 
für IT und Medien

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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Patentanwälte
Schuster, Müller & Partner

Wiederholdstraße 10
70174 Stuttgart

office@psmp.de
www.psmp.de

Telefon 0711 2229940
Telefax 0711 22299444

Büro Stuttgart
Dr. sc. agr. Dipl.- Ing. agr. Thomas Müller
Dipl.-Ing. Gregor Schuster

Büro Magdeburg
Dipl.- Ing. Günter Herzog

Büro Heilbronn
Dr. sc. agr. Dipl.- Ing. agr. Thomas Müller

Die Wurzeln unserer Kanzlei gehen bis zum Jahr
1981. Aufgrund der langjährigen Tätigkeit ver -
fügen die Mitglieder der Kanzlei über große
Erfahrung in allen Bereichen des gewerblichen
Rechtsschutzes und kennen die Bedeutung ge -
werblicher Schutzrechte. Das Spektrum unserer
Mandanten reicht von Einzelerfin dern bis zu
größeren, mittleren und kleineren Unternehmen
im In- und Ausland. 
Insbesondere bei der Betreuung von Unter neh -
men und Gründern verstehen wir uns nicht 
nur als Vertreter und Berater, sondern als deren
»Patentabteilung«. Wir helfen unseren Mandan -
ten, den Verwaltungsaufwand hinsichtlich ihrer
Schutzrechte zu minimieren und das vorhan -
dene Innovationspotenzial bestmöglich schutz-
rechtlich abzusichern, zu verteidigen und ge -
gebenenfalls zu lizenzieren. 

Unser Angebot gilt speziell für Firmen in der
ß Orientierungsphase
ß Planungs- und Aufbauphase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Innovation
ß Schutzrechte
ß Rechtsberatung

Kosten
Nach Aufwand

Besonderheiten
Zusätzliche Dienstleistung: Externe Patent -
abteilung für kleine Unternehmen und Gründer

»Patentabteilung« für Unternehmen 
und Gründer

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Pottgiesser & Partner
Rechtsanwälte

Gayernweg 17/2
73733 Esslingen

www.pottgiesser.de

Ansprechpartner
Cornel Pottgiesser
Fachanwalt für Handels- und 
Gesellschaftsrecht
Telefon 0711 3511-678
Telefax 0711 3511-679
info@pottgiesser.de

Wir übersetzen Ihr technisches oder wirtschaft -
liches Konzept in eine rechtliche Form, damit 
Sie sich vollständig auf Ihr Kerngeschäft kon-
zentrieren können. Egal, ob Sie eine Gesell schaft
gründen, Geschäftsbedingungen formulieren
oder eine Marke anmelden wollen – Sie erhal-
ten eine schnelle und verständliche Lösung aller
Rechtsfragen.
Wir beraten Sie vor allem im Wirtschaftsrecht,
Vertragsrecht und internationalen Recht. Selbst -
verständlich vertreten wir Ihre Interessen auch
in einem gerichtlichen Verfahren.
Angefangen mit der Wahl der richtigen Rechts -
form Ihres Unternehmens, über die Erstellung
erster Rahmenverträge, bis hin zu Patenten und
Lizenzen Ihrer Produkte sind wir Ihr kompeten-
ter Partner. Auch alle Fragen zur Vertragsgestal -
tung, zum Arbeits- und Wettbewerbsrecht oder
zur Planung und Realisierung der Unterneh -
mens nachfolge überlassen Sie bedenkenlos uns.

Soweit steuerliche Aspekte berührt sind, koope-
rieren wir eng mit der Dr. Harder & Kollegen
Steuerberatungsgesellschaft mbH, Stuttgart .

Unser Angebot gilt für alle Phasen der
 Gründung.

Branchen
ß Alle Branchen
ß Industrie
ß Informationstechnologie

Zielgruppen
ß Alle Zielgruppen 
ß Hochschulabsolventen
ß Kaufleute

Themenschwerpunkte
ß Rechtsform 
ß Schutzrechte 
ß Lizenzen
ß Steuern 

Kosten
ß Informationsmaterial: kostenlos
ß Seminare: 500 Euro
ß Erstberatung: 50 bis 190 Euro
ß Folgeberatung: individuell
ß Begleitung: individuell

Innovative Rechtsberatung

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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RKW Baden-Württemberg GmbH

Königstraße 49
70173 Stuttgart

www.rkw-bw.de

Ansprechpartner
Gernod Kraft
Telefon 0711 22998-39
Telefax 0711 22998-10
kraft@rkw-bw.de

Das RKW BW – Rationalisierungs- und Innova-
tionszentrum der Deutschen Wirtschaft – ist Teil
einer bundesweiten Organisation in der Rechts -
form eines Vereins und einer GmbH. Im Vor stand
sind Unternehmensrepräsentanten, Ban ken,
Kam mern, Verbände und Ministerien vertreten.
Für unsere Landesregierung sind wir seit über 
30 Jahren in der Mittelstandsförde rung tätig.
Schwerpunkte sind: Existenzgrün dungs bera tung,
die Automobilzulieferinitiative oder Ressourcen -
effizienzmaßnahmen. Viele feste und freie Ex per -
ten sowie das bundesweite Netz werk können
jedem Ratsuchenden die Leis tung an bieten, die
in der jeweiligen Situa tion den maximalen Nut -
zen verspricht. Je nach Branche, Aufgabe, sowie
persönlichen Voraus setzungen wird der passen-
de Berater oder Coach aus gewählt. Der Kunde
profitiert davon, dass die Berater über umfang-
reiche Beratungs praxis  verfügen. Ein zertifiziertes
QM-System und ein Beurteilungssystem gewähr-
leisten größte Sicherheit für die Beratenen. Die
Ergeb nisse regelmäßig durchgeführter Evalua -
tionen unterstreichen den Erfolg unseres Bera -
tungs  modells. In der Gründungsberatung verfügt
das RKW BW durch viele Projekte über einen
Erfah rungs hinter grund, der Gründern entschei-
dende Vorteile bietet. Bei allen gründungsrele-
vanten Themen können die Experten des RWK
BW praktische Hilfe leisten. 

Unser Angebot gilt in allen Phasen der Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Businessplan
ß Marketing/Vertrieb
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Organisations- und Personalentwicklung

Kosten
ß Informationsmaterial, Erstberatung kostenlos
ß Gründungsseminare 40 Euro/drei Tage
ß Gründungsberatung: Eigenanteil hängt von
den aktuellen Fördermöglichkeiten ab

ß Folgeberatung: Abhängig von aktuellen
Förder möglichkeiten. Bitte nachfragen.

Besonderheiten
Wir beraten Gründer sowie bestehende Unter -
nehmen und begleiten Start-ups in ihrer 
Unter nehmensentwicklung als Coach. Dabei
setzen wir die verschiedenen Möglichkeiten 
der Lan des förderung zur Reduzierung der
Beratungs kosten ein. 

Professionelle Beratung für Start-ups

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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SBR Kooperation

Rotebühlstraße 85
70178 Stuttgart

www.sbr-kooperation.de

Ansprechpartnerin
Gudrun Binz-Fietkau
Telefon 0711 707125-0
Telefax 0711 707125-50
g.binz-fietkau@sbr-kooperation.de

Gudrun Binz-Fietkau ist Steuerberaterin und
Leiterin der SBR-Kooperation und des SBR-
Netzwerkes. Unter dem Dach der SBR-Koope -
ration (ein Zusammenschluss, gem. § 56 (5)
Steuer berater gesetz) stehen Steuern, Betriebs -
wirtschaft und Recht im Mittelpunkt. Gudrun
Binz-Fietkau hat langjährige Erfahrung in der
Begleitung sowohl bei Existenzgründun gen, bei
laufender Entwick lung von Unterneh men, wie
auch in der Krisen beratung. Hierbei setzt sie
häufig auch das In strument der Wis sens bilanz
nach der Metho de »Made in Germany« ein. 

Von der Planungsphase bis zur Umsetzung ist
es Gudrun Binz-Fietkau, als gelistete KFW-Grün -
dungs beraterin, wie auch als RKW-Beraterin
möglich, bezuschusste Beratungen durchzufüh-
ren. Mehr Informationen finden Sie unter
www.sbr-kooperation.de, bei der KFW-Berater -
börse (Suche nach Namen des Beraters) und
bei http: //www.rkw-bw.de/rde/beraternetz-
werk/index.php

Branchen
ß Dienstleistungen
ß Heil- und Freiberufler
ß Industrie

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Betriebskonzept (Entwicklung)
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten 
ß Rechnungswesen
ß Steuern

Kosten
Entsprechend den gültigen Förderrichtlinien 

Besonderheiten
Langjährige Praxiserfahrung

Fundierte Leistung und Vertrauen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Schaudt Rechtsanwälte

Alexanderstraße 5
70184 Stuttgart

Postfach 104533
70040 Stuttgart

Ansprechpartner
Christian Hald
Telefon 0711 248981-17
Telefax 0711 248981-70
hald@schaudt.eu

Die Kanzlei Schaudt Rechtsanwälte ist beratend
im Zivil- und Wirtschaftsrecht tätig. Es werden
alle unternehmensrechtlichen Fragen, von der
Gründung bis zur Börseneinführung, von arbeits   -
rechtlichen Fragen bis hin zu Fragen der Ver -
tragsgestaltung sowie der optimalen Ab siche -
rung werthaltiger »intellectual assets« (Schutz
von Know-how, Marken, Design etc.) beant-
wortet. Die Kanzlei engagiert sich in be sonde-
rer Weise für Existenzgründer, u. a. durch die
Mit wirkung bei Kursen, Studiengängen und  
Ein führungsseminaren für Gründungswillige.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Unternehmensorganisation/-führung
ß Rechtsform 
ß Rechtsberatung
ß Steuern

Kosten
ß Informationsmaterial: kostenlos
ß Seminare: 250 bis 1.000 Euro
ß Einzel- und Folgeberatung, Begleitung: 
nach individueller Vereinbarung

ß Erstberatung: bis 180 Euro

Von der Gründung bis zum Börsengang

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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SELF e. V. 
Unternehmerverband

Rotebühlplatz 17
70178 Stuttgart

www.self-ev.de

Ansprechpartner
Murat Altuntas
Telefon 0711 4703990
Telefax 0711 4703992
info@self-ev.de

Der Unternehmerverband SELF e. V. ist eine im
Jahre 2003 gegründete gemeinnützige Ver -
einigung von Unternehmern aus Stuttgart und
seiner Umgebung. SELF e. V. agiert als Vermitt -
lungsorgan zwischen Wirtschaft, Politik und
Gesellschaft und hat sich zum Ziel gesetzt einen
nachhaltigen Beitrag zur Förderung der Selbst -
ständigkeit sowie der gesellschaftlichen Ver-
ant wortung in der Region Stuttgart zu leisten.
Der Verein ist parteipolitisch unabhängig und
arbeitet nicht profitorientiert. 

SELF e. V. behandelt vier Themenbereiche: 
ß KMU (Klein- und Mittelstandsunternehmen)
ß Internationalisierung
ß Bildung und Qualifizierung und 
ß die Übernahme der sozialen Verant wortung. 

SELF e. V. ist ein Gründungsmitglied des Bun des -
verbandes BUV e. V. – Bundesverband der
Unternehmervereinigungen (www.buv-ev.de)
und des Landesverbandes BUV |BW.

Das Angebot der Kanzlei gilt speziell für Firmen
in der Existenzgründungs- und -festigungs-
phase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Betreuung, Tipps, Rundumservice
ß Bedarfsanalyse 
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern
ß Orientierungsgespräch

Kosten
Keine Kosten für Beratungs- und Orientie rungs -
gespräche aufgrund der Gemeinnützigkeit des
Vereins

Besonderheiten
ß Zum Teil kostenlose Seminarreihen zu Themen
wie Selbstständigkeit, Finanzliquidität, Buch -
haltung und Steuern, Recht u. v.m.

ß Kontaktbörse mit Unternehmern der regiona-
len, bundesweiten, aber auch inter nationalen
Netzwerkpartner

Fremdsprachen
ß Englisch
ß Türkisch

Vermittlungsorgan zwischen
Wirtschaft, Politik und Gesellschaft

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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Senioren der Wirtschaft
Arbeitskreis e. V.
Baden-Württemberg
Rheinland-Pfalz

Bahnhofstraße 4
71101 Schönaich

www.senioren-der-wirtschaft.de

Ansprechpartner
Wilfried Gatzweiler
Dieter K . Zimmermann
Telefon 07031 228388
Telefax 07031 221182
kontakt@senioren-der-wirtschaft.de

Der 1987 gegründete Arbeitskreis ist eine
landes weit tätige Einrichtung. Die Mitglieder sind
ehemalige Führungskräfte und Unter neh mer,
die ihr erworbenes Wissen und die gesammelten
Erfahrungen an die junge Gene ration weiter -
geben. Es werden sowohl Existenzgründer als
auch Unternehmer bei Fragen zur Unterneh -
mens entwicklung praxisorientiert – oft auch
über einen  längeren Zeitraum – ehrenamtlich
beraten. Beraterhonorar wird nicht erhoben,
lediglich ein Beitrag zur Unterhaltung des Büros.

Beratungsschwerpunkte sind:
ß Prüfung der Geschäftsidee
ß Unternehmenskonzept
ß Standortfrage
ß Rechtsform
ß Kostenplanung
ß Kalkulation/Liquidität
ß Finanzierung
ß Marktanalyse
ß Marketing
ß Vertrieb
ß Geschäftsplan
ß Kompetenzerweiterung.

Unser Angebot gilt in allen Phasen 
ß der Existenzgründung
ß der Unterneh mens entwicklung und 
ß Übergabe und Übernahme. 

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Kosten
ß Die Beratung ist honorarfrei. Für bis zu 
drei Beratungen werden zum Unterhalt des
Büros 100 Euro erhoben (zzgl. MwSt.).

ß Längerfristige Begleitung nach Vereinbarung

Start der Beratung
Füllen Sie das Kontaktformular auf der Home -
page www.senioren-der-wirtschaft.de aus 
und senden Sie es ab. Sie können uns auch 
per Brief/ Fax erreichen. Wir treffen uns einmal
im Monat und ein Berater wird Ihre Anfrage
aufnehmen.

Fremdsprachen
Englisch

Erfahrung teilen – Erfolg sichern

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß ß ß ß
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Softwarezentrum 
Böblingen/ Sindelfingen e. V.

Otto-Lilienthal-Straße 36
71034 Böblingen

www.softwarezentrum.de

Ansprechpartner
Hans-Ulrich Schmid
Telefon 07031 714-700
Telefax 07031 714-705
schmid@softwarezentrum.de

Unser Kompetenzzentrum bietet IT-Unter neh -
men im Unternehmensverbund die Chance,
untereinander zu kooperieren, sich in ihren
Märkten zu behaupten und überproportional zu
wachsen. Neben Mieträumen in verkehrsgüns -
tiger Lage stellen wir die administrative und
technische Infrastruktur zur Verfügung. Den 
100 Firmen des Softwarezentrums stehen
Konfe renz räume, Internet, Telefon und Kopierer
zur Verfügung. Unser Empfang sorgt für Ihre
Erreich barkeit. Wir helfen bei der Zusammen -
arbeit mit den Firmen des Softwarezentrums,
beim Aufbau der Kontakte zu den Unter neh men
der Region und binden Sie in die Netz werke
unserer Branche ein.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
IT-Branche

Zielgruppen
Mittelstand

Themenschwerpunkte
ß Unternehmensorganisation/-führung
ß Personalangelegenheiten
ß Marketing/Vertrieb
ß Räume und Infrastruktur

Kosten
Die Mietpreise und die Preise für das 
Service angebot finden Sie unter 
www.softwarezentrum.de.

Unterstützung für IT-Unternehmen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Steinbeis-Beratungszentrum 
Existenzgründung

Haus der Wirtschaft
Willi -Bleicher-Straße 19
70174 Stuttgart

www.steinbeis-exi.de

Ansprechpartner
Ralf Lauterwasser
Telefon 0711 1939-801
Telefax 0711 1839-718
ralf.lauterwasser@stw.de

Steinbeis stellt mit seinem Verbund von ca. 1.000
transferorientierten Zentren seinen Kunden 
die gesamte Bandbreite aktueller Technologie-
und Managementkompetenzen zur Verfügung.
Mit 800 Professoren und mehr als 4.000 Ex-
per ten realisiert Steinbeis wettbewerblichen
Wissens- und Technologietransfer für Existenz -
gründer, Einzelunternehmer sowie mittelstän -
dische und große Unternehmen. 
Tätigkeitsfelder des Verbundes sind:
ß Beratung
ß Forschung und Entwicklung
ß Gutachten und Expertisen
ß Weiterbildung.

Existenzgründer finden über die Steinbeis Be-
ra tungszentren GmbH als ausgewählter 
Bera tungs dienst im Rahmen des Programms
Exi-Gründungs-Gutscheine kompetente Unter -
stützung in allen Phasen der Gründung. Da-
mit können Gründer die vom Land und der EU
geförderten Vorgründungsberatungen in den
beiden Stufen Kompaktberatung und Intensiv -
beratung in Anspruch nehmen. Durch die große
Nähe von Steinbeis zu den Hochschulen bietet
Steinbeis besondere Vorteile für Hochschul -
absolventen und Spin-Offs in diesem Bereich.
Das Angebot steht allen interessierten Grün -
dern offen.

Beratung. Transfer. Umsetzung.

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Unser Angebot gilt für Firmen ab der Vor -
grün dungsphase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Betriebsübergabe
ß Coaching
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)
ß Innovation

Kosten
ß Die Kompaktberatung ist kostenlos.
ß Der Eigenanteil an der Intensivberatung liegt
bei 160 Euro/Tag zzgl. MwSt.

ß Sonstige Leistungen nach individuellem
Angebot/Auftrag

Besonderheiten
Durch das große Netzwerk von Steinbeis kön-
nen auch themenübergreifende Lösungen
bereitgestellt werden, beispielsweise techno -
logische Prüfungen und Kooperationspartner 
für FuE-Projekte.
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TechMoteum
Zentrum für Mobilität, Technik und Umwelt
Kornwestheim GmbH

Leibnizstraße 11
70806 Kornwestheim

www.techmoteum.de

Ansprechpartnerin
Cornelia Schwarz
Telefon 07154 807080
Telefax 07154 807089
info@techmoteum.de

Das TechMoteum in Kornwestheim unterstützt
innovative Existenzgründungen und junge
Unternehmen mit den Schwerpunkten Mobili-
tät, Technik und Umwelt durch die Bereitstel -
lung einer qualitativ hochwertigen Infrastruktur
zu günstigen Konditionen und durch einen 
umfassenden Service. Die Unternehmen pro-
fitieren von einem vielfältigen Netzwerk der 
Tech Moteum GmbH in Kooperation mit der
Wirtschafts förderung der Stadt Kornwestheim
und anderen externen Partnern.

ß Wir schaffen das Umfeld, damit sich Ihr junges
Unternehmen entwickeln kann.

ß Wir bieten Ihnen Standortvorteile, Synergie -
effekte und Unterstützung, die Sie als Unter -
nehmer auf dem Markt benötigen.

ß Wir ermöglichen es Ihnen, dass Sie sich durch
günstige Konditionen und eine kompetente
Betreuung auf Ihre Kernkompetenzen konzen-
trieren können.

Die TechMoteum GmbH ist Mitglied beim Ver -
band der Baden-Württembergischen Techno -
logie- und Gründerzentren e. V. 

Unser Angebot gilt in allen Phasen der Grün -
dung und Entwicklung eines Unternehmens.

Branchen
ß Hightech
ß Mobilität
ß Umwelttechnologie

Zielgruppen
ß Alle Zielgruppen
ß Existenzgründer

Themenschwerpunkte
ß Betreuung, Tipps, Rundumservice
ß Förderung (Existenzgründung)
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Innovation

Kosten
Erstberatung, Tipps und Hinweise, Bereitstellung
von Besprechungsräumen und Vorbereitung 
von Veranstaltungen im TechMoteum sind für
die Mieter kostenlos.

Besonderheiten
Bereitstellung eines umfassenden Netzwerks in
Kooperation mit der Wirtschaftsförderung der
Stadt Kornwestheim und weiteren Partnern.

Fremdsprachen
Englisch

TechMoteum – Zentrum für
Mobilität, Technik und Umwelt

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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VHU
Verband Hellenischer Unternehmer e. V. 

Mercedesstraße 7
70372 Stuttgart

www.vhu-online.de

Ansprechpartner
Dimitrios Giannadakis
Telefon 0711 561044
Telefax 0711 561041
info@vhu-online.de

Der Verband Hellenischer Unternehmer (VHU)
vertritt als gemeinnütziger Verein die Interessen
der unternehmerischen Wirtschaft gegenüber
Politik, Verwaltung und Öffentlichkeit. In die-
ser Funktion übernehmen der VHU und seine
Mit glieder eine Mitverantwortung für die Wirt -
schafts- und Sozialordnung. Zu unseren Aufga -
ben gehören u. a. der Aufbau eines griechisch-
deutschen Netzwerkes zur Schaffung einer
Austauschplattform zwischen Unternehmen, die
Vermittlung von Geschäftskontakten für Unter -
nehmen und Führungskräfte innerhalb Deutsch -
lands und Griechenlands und die Beratung 
von Jungunternehmen und Jungunternehmern
während der Existenzgründung.
Unsere Organisationsstruktur gewährleistet
einen direkten Kontakt mit dem Präsidium und
ermöglicht damit, dass die wertvollen prakti-
schen Erfahrungen der Unternehmer auf allen
Ebenen an die richtigen Meinungsbildner und
Entscheidungsträger gelangen.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der Existenz -
gründung und des Unternehmensaufbaus, ins-
besondere in Exportfragen.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen 

Themenschwerpunkte
ß Betriebskonzept (Entwicklung)
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern 

Kosten
ß Die telefonische Erstberatung ist frei. 
ß Weitere Leistungen nach Aufwand

Besonderheiten 
Der VHU berät insbesondere Existenzgründer
die griechischer Abstammung sind bzw.
Existenzgründer, welche in den Austausch von
Waren und Dienstleistungen mit Griechenland
treten wollen.

Fremdsprachen
Griechisch

VHU – die »Netzwerker« zwischen
Deutschland und Griechenland

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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Wirtschaftsförderung Region Stuttgart
GmbH (WRS)

Friedrichstraße 10
70174 Stuttgart

www.region-stuttgart .de
www.wrs.region-stuttgart .de

Ansprechpartner
PUSH!, BARS und HiTURS
Dr. Andreas Chatzis
Telefon 0711 22835-50
Telefax 0711 22835-55
andreas.chatzis@region-stuttgart .de
www.push-stuttgart .de
www.business-angels-region-stuttgart .de
www.hiturs.region-stuttgart .de

Inventio
Dr. Andreas Findeis
Telefon 0711 22835-69 
andreas.findeis@region-stuttgart .de
www.inventio.region-stuttgart .de

Gemeinsam mit vielen Partnern unterstützt die
WRS wissensintensive Existenzgründungen und
junge Technologieunternehmen in der Region
Stuttgart, hat dazu verschiedene Netzwerke
 initiiert und ist für deren Koordination zuständig:
ß Das 1998 gegründete Partnernetz für Unter -
 nehmensgründungen aus Stuttgarter Hoch -
schu len (PUSH!) berät und qualifiziert Grün -
dungs interessierte und Jungunternehmer aus
Hochschulen und Forschungseinrichtungen 
und vermittelt Kontakte und Finanzierungs mög -
lich keiten. www.push-stuttgart.de
ß Die Seed-Finanzierung von Technologie grün -
dungen steht seit 2003 im Zentrum der Arbeit
des Business Angels Region Stuttgart e. V.
(BARS). Die Mitglieder sind Privatinvestoren mit
unternehmerischer Erfahrung, die Gründer mit
Kapital, Know-how und Kontakten unterstützen.
Die Geschäftsstelle bei der WRS vermittelt die
Kontakte zwischen Business Angels und Grün -
dern. www.business-angels-region-stuttgart.de
ß Die Initiative High-Tech Unternehmertum
Region Stuttgart (HiTURS) vermittelt Koopera -
tionen zwischen Technologiegründern und
unternehmerischen Kapitalgebern, branchen -
erfahrenen Unternehmenspartnern sowie kom-
petenten Mitgründern. Eine Online-Vermitt lungs -
börse bei der WRS sorgt mit einem standar -
disierten Vermittlungsprozess dafür, dass Ange -

bot und Nachfrage möglichst schnell zusam-
menfinden. www.hiturs.region-stuttgart.de
ß Inventio richtet sich an Erfinder, die selbst
nicht aktiv sein wollen und Dritte als Partner
suchen, um ihre Innovation unternehmerisch zu
verwerten. www.inventio.region-stuttgart.de

Branchen: Alle Branchen

Zielgruppen
ß Wissensintensive Unternehmensgründungen
ß Gründer aus Hochschulen
ß Unternehmen in der Seed-Phase

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten 

Kosten
Informationsmaterial, Erstberatung, Seminare
und Vermittlungen sind überwiegend kostenlos.

Besonderheiten
PUSH! ist die regionale Initiative für Gründun -
gen aus der Wissenschaft.
Ihre Ansprechpartner bei den PUSH!-Campus-
Agenturen und PUSH!-Hochschulen finden Sie
unter: www.push.region-stuttgart.de/footer/
kontakt.html

»Netzwerke« – Erfolgsfaktor für 
Unternehmensgründungen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Witte, Weller & Partner 
Patentanwälte

Phoenixbau
Königstraße 5
70173 Stuttgart

www.wwp.de

Ansprechpartner
Dr. Marco Findeisen
Dr. Hajo Otten
Telefon 0711 666690
Telefax 0711 6666999
post@wwp.de

Nichts ist zerbrechlicher und flüchtiger als eine
Idee – und kaum etwas kostbarer. Deshalb ge -
bühren Ideen viel Aufmerksamkeit und Zuwen -
dung. Als eine der namhaften Patentanwalts -
kanzleien Deutschlands zeigen wir Ihnen, wie
Sie den Schutz bekommen, den Sie verdienen.

Wir sind Ihr Partner in allen Angelegenheiten
des gewerblichen Rechtsschutzes: Patentrecht,
Markenrecht, Gebrauchsmuster- und Ge -
schmacks muster-, Urheberrecht (Softwarerecht),
Lizenz- und Arbeitnehmererfindungsrecht.
Unser hervorragendes internationales Netzwerk
stellt sicher, dass Ihre Ideen nicht nur im Inland,
sondern auch im Ausland geschützt werden.
Wir unterstützen Sie durch gezielte Beratung 
in den Belangen, die speziell für Sie als Unter -
nehmensgründer von Bedeutung sind. Dazu
gehören strategische Überlegungen genauso
wie Fragen der Verwaltung und Lizenzierung
von Schutzrechten oder der Notwendigkeit, Ihre
Produkte durch Marken optimal zu platzieren. 

Sprechen Sie uns an, wenn Sie ein erstes unver-
bindliches Gespräch wünschen oder aber be -
reits konkrete Fragen oder Vorstellungen haben.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen 

Themenschwerpunkte
ß Lizenzierung
ß Patente
ß Rechtsberatung 
ß Schutzrechte 

Besonderheiten 
Rundumbetreuung von Existenzgründern in
allen Angelegenheiten des gewerblichen
Rechtsschutzes

Fremdsprachen
Englisch

Ideen haben keine Schutzengel. 
Sie haben uns.®

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Wolff & Häcker 
Finanzconsulting AG

Schönbergstraße 30
73760 Ostfildern/Kemnat

www.whf-ag.de

Ansprechpartner
Prof. Dr. Hendrik Wolff
Dr. Mirko Häcker
Telefon 0711 451037-0
Telefax 0711 451037-20
info@whf-ag.de

Die Wolff & Häcker Finanzconsulting AG (whf)
berät seit 1999 Unternehmen mit dem Schwer -
punkt rund um das Thema Finanzen/Finanz -
märkte. Aus ihren vorherigen Tätigkeiten in
Fach- und Führungspositionen bei Banken so -
wie der eigenen Unternehmensgründung und
der Beratung vieler junger Unternehmer kennen
die Berater die Situation von Existenzgründern
aus erster Hand.
whf bietet Ihnen eine individuelle Betreuung im
Rahmen Ihrer Unternehmensgründung und
Ihres Unternehmensaufbaus. Wir unterstützen
Sie bei der Erstellung einer aussagekräftigen
Unternehmensplanung, die in einem Business -
plan dargestellt wird. Bereits vorhandene
Businesspläne prüfen wir auf die Tauglichkeit
für ein Finanzierungsgespräch und diskutieren
mit Ihnen Ihre Finanzplanung sowie die Vor-
und Nachteile verschiedener Finanzierungsalter -
na tiven. Anschließend begleiten wir Sie bei  
Ge sprächen mit Kapitalgebern.

Unser Angebot gilt für alle Phasen der
Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsplan (Erarbeitung) 
ß Finanzierungsberatung und Finanzanalyse
ß Fördermittel
ß Coaching

Kosten
ß Seminare: Gebühren je nach Inhalt und
Umfang

ß Beratung/Coaching: Berechnung nach  
Tages sätzen

ß Vereinbarung von Pauschalangeboten für
Unternehmensgründer, Beratung im Rahmen
des RKW (siehe S. 30)

Besonderheiten
ß Zum Thema Existenzgründung veranstalten
wir regelmäßig Praxis-Trainings, bei denen 
die Gründung eines Unternehmens, inklusive
vorheriger Businessplan-Erstellung sowie
Finan zierungsgespräche, trainiert wird.

ß Das Netzwerk von whf umfasst erfahrene
Partner aus dem Banken- und Finanzbereich.

Kompetenz – Vertrauen –
Unabhängigkeit

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Für Ihre Notizen
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Finanzierung und Beteiligung

ß Baden-Württembergische Bank
(Beratungszentrum für Existenzgründungen)

ß Baden-Württembergische Bank (BW-Bank)
(Heil- und Freiberufler)

ß Bürgschaftsbank Baden-Württemberg GmbH
ß Business Angels Region Stuttgart e. V.
ß Grazia Equity GmbH
ß Kreissparkasse Böblingen
ß Kreissparkasse Esslingen-Nürtingen
ß Kreissparkasse Waiblingen
ß L-Bank 
ß LBBW Venture Capital GmbH
ß  MBG Mittelständische Beteiligungsgesell schaft
Baden-Württemberg GmbH

ß MONEX Mikrofinanzierung Baden-Württemberg
e. V. Stuttgart

ß Volksbank Esslingen eG
ß Volksbank Stuttgart eG



Für Ihre Notizen
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Baden-Württembergische Bank

Am Hauptbahnhof 2
70173 Stuttgart

www.bw-bank.de/existenzgruendung

Ansprechpartner
Baden-Württembergische Bank
Beratungszentrum für Existenzgründungen
Telefon 0711 124-46110
Telefax 0711 124-43240
existenzgruendung@lbbw.de

Die Baden-Württembergische Bank ist eine
unselbstständige Anstalt der Landesbank
Baden-Württemberg. Sie legt als die bedeuten-
de Regionalbank in Baden-Württemberg den
Schwerpunkt auf das persönliche Gespräch zwi-
schen Kunde und Berater. Die BW-Bank berät
Existenzgründer und Unternehmensnachfolger
insbesondere in Finanzierungsfragen. Dabei
wird sowohl das vorhandene Spektrum der
Förderkredit-Programme von Bund und Ländern
als auch alternative Förderung durch Beteili -
gungen, Zuschüsse und Zulagen berücksichtigt.

Grundlage einer Beratung ist ein bestehender
Geschäftsplan zu dem geplanten Vorhaben.

Branche
Alle Branchen 

Zielgruppe
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Betriebsübergabe
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Finanzierungsberatung und Finanzanalyse
ß Fördermittel

Kosten
Informationsmaterial, Seminare und Beratung
teilweise gegen Aufwandsentschädigung

Besonderheiten
Unsere Spezialisten für Existenzgründer unter-
stützen Sie bei Vorhaben wie Unterneh mens -
gründung und -übernahmen sowie bei Betei -
ligungen. Unsere Existenzgründungsberater
begleiten Sie von der Orientierungs- bis zur
Wachstumsphase mit einem umfassenden Leis -
tungsangebot. Mit Unterstützung zusätzlicher
Fachberater berücksichtigen wir Ihre persön -
lichen Bedürfnisse in den Handlungsfeldern
Fremdkapital- und Eigenkapitalbeschaffung über
öffentliche För der programme und Hauskredite,
Leasing, Vermittlung von Beteiligungen, Venture
Capital, betriebliche und private Risikovorsorge,
Alters vorsorge, Electronic Banking, Immobilien
sowie Vermögensaufbau und -strukturierung. 

Dienstleistungsphilosophie:
Das persönliche Gespräch

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Baden-Württembergische Bank
(BW-Bank)

Kleiner Schlossplatz 11
70173 Stuttgart

www.bw-bank.de/heilberufe
www.bw-bank.de/freiberufe

Ansprechpartner
Filippo Scaglione
Telefon 0711 124-49095
Telefax 0711 127-6649095
filippo.scaglione@bw-bank.de

Die Baden-Württembergische Bank (BW-Bank)
hat ihren Sitz in Stuttgart und ist mit über 
180 Standorten im Land präsent. Als führende
Regionalbank in Baden-Württemberg verfügt 
sie über ein langjähriges Branchen-Know-how
in der Zielgruppe der Heil- und Freiberufler. 

Existenzgründer aus dem Bereich der Heil- und
Freiberufe werden auf vielfältige Art und Weise
von der BW-Bank unterstützt – von der Nieder -
lassungsberatung inklusive betriebswirtschaft -
licher Analysen bis hin zur Finanzierung des
Existenzgründungsvorhabens. Dabei kommen
insbesondere zinsgünstige Förderkredite von
Bund und Ländern zum Einsatz.  

Branche
Heil- und Freiberufler

Zielgruppe
ß Existenzgründer (Neugründung, Übernahme,
Einstieg/Beteiligung) 

ß Fokus: Ärzte, Zahnärzte, Steuerberater,  
Wirtschaftsprüfer, Rechtsanwälte und Notare 

Themenschwerpunkte
ß Existenzgründungsseminare für Heilberufler
ß Detaillierte Branchendaten
ß Standortanalyse für Ärzte und Zahnärzte
ß Investitions- und Kostenplanung
ß Planrechnung und Break-Even-Analyse
ß Finanzierungsberatung
ß Fördermittelbeantragung
ß Betriebliche Risikovorsorge

Kosten
Informationsmaterial, betriebswirtschaftliche
Analysen, Seminare und Beratung: kostenlos

Besonderheiten
Die BW-Bank hat Vermögensmanager, die auf 
die Beratung von Heil- und Freiberuflern spezia-
lisiert sind. Diese kümmern sich in allen Phasen
des Berufslebens mit spezifischen Serviceleis -
tungen gezielt um die individuellen Bedürfnisse
von Heil- und Freiberuflern – von der Existenz -
gründung, über die Existenzfestigung bis hin
zur Abgabe der Praxis oder Kanzlei.

Kompetente und individuelle 
Beratung – speziell für Heil- und Freiberufler 

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Bürgschaftsbank 
Baden-Württemberg GmbH

Werastraße 13–17
70182 Stuttgart

www.buergschaftsbank.de

Ansprechpartner
Michael Schultes
Telefon 0711 1645-6
Telefax 0711 1645-777
michael.schultes@buergschaftsbank.de

Wer mit Unterstützung seiner Hausbank ein
Unternehmen gründen will, wird häufig nach
Sicherheiten für einen Kredit einer Förderbank
oder für einen Hausbankkredit gefragt. Falls 
die Sicherheiten nicht reichen, kann die Haus -
bank die Bürgschaftsbank Baden-Württemberg
in die Finanzierung einbinden. Sie bürgt gegen-
über der Hausbank für den Haus- oder Förder -
bankkredit. Das erleichtert der Hausbank die
Kreditvergabe.
Es gibt unterschiedliche Programme, in die die
Hausbank die Bürgschaftsbank in die Finan-
zie rung einbinden kann. Die Bürgschaftsbank
kann maximal für 80 Prozent des Kredits Risiko
übernehmen. Die Bürgschaftshöhe ist auf 
1,25 Mil lionen Euro beschränkt. Wichtig: Es gilt
auf jeden Fall das Hausbankprinzip. Das heißt:
Gründungsinteressierte müssten sich zuerst an
ihre Hausbank wenden. Nur sie kann die Bürg -
schaftsbank in eine Finanzierung einbinden.

Unser Angebot gilt speziell für Firmen in der
ß Existenzgründungsphase und
ß Existenzfestigungsphase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Fördermittel
ß Förderung (Existenzfestigung)
ß Innovation

Kosten
Bearbeitungsgebühr: einmalig 1 Prozent der
genehmigten Bürgschaft plus jährlich Bürg -
schaftsprovision 1 Prozent aus dem noch aus-
stehenden Kreditbetrag – bei Fördermitteln
berechnet sich die Bürgschaftsprovision nach
dem risikogerechten Zinssystem.

Besonderheiten
Es gilt das Hausbankprinzip: Gründungs interes -
sierte müssen sich zuerst an ihre Hausbank
wenden. Nur sie kann die Bürgschaftsbank in
eine Finanzierung einbinden.

Fremdsprachen
ß Englisch
ß Türkisch

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Bürgschaften erleichtern die 
Kreditvergabe
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Business Angels Region Stuttgart e. V.
c /o Wirtschaftsförderung Region Stuttgart GmbH 
Dr. Andreas Chatzis

Friedrichstraße 10
70174 Stuttgart

Telefon 0711 22835-50
Telefax 0711 22835-55
info@business-angels-region-stuttgart.de

www.business-angels-region-stuttgart.de

Start-ups können sich mit dem Standard for mu lar
bewerben, das Sie hier finden:
www.business-angels-region-stuttgart.de/
start-up/bewerbung.html
Senden Sie das Formular anschließend an:
bewerbung@business-angels-region-stuttgart.de

Ansprechpartner für Business Angels
andreas.chatzis@region-stuttgart.de

Business Angels beteiligen sich mit eigenem
Kapital in der Frühphase an chancenreichen Un -
ternehmen und erhalten dafür Unternehmens -
anteile. Sie unterstützen innovative Start-ups
zudem mit ihrer unternehmerischen Erfahrung
und ihren Netzwerkkontakten. Business Angels
Region Stuttgart e. V. (BARS) wurde 2003 als
Netzwerk für private Kapitalgeber auf Initiative
der Wirtschaftsförderung Region Stuttgart GmbH
(WRS), der Stadt Stuttgart und renommierter
Unternehmerpersönlichkeiten gegründet. Ge -
schäftsstelle und Screening Committee des Ver -
eins vermitteln Kontakte zwischen ausgewähl-
ten Gründungsvorhaben und Privatinvesto ren.
Persönliche Betreuung, Vertraulichkeit und Inte -
grität sind dabei wesentliche Grundsätze. Paral -
lel zu den Beteiligungen der BARS-Mitglieder
werden über die von Mitgliedern gegründete
BARS Beteiligungs GmbH Side-Investments
getätigt. BARS ist über die Gründungsinitiativen
der WRS eng in die regionale Gründerszene
eingebunden. Beteiligungskapital suchende
Start-ups mit innovativen Geschäftssideen und
großem Wachs tumspotenzial können sich jeder-
zeit mit ihrem Unternehmensprofil (Onepager)
bewerben. Die Investitionsschwerpunkte sind: 
ß Ingenieurwissenschaften
ß Biotechnologie und Medizin
ß Informations- und Kommunikations technologie.

Dienstleistungen für Mitglieder des Business
Angels Region Stuttgart e. V. :
ß Identifizierung und Ansprache von Start-ups
ß Vorprüfung und Vorselektion von Gründungs -
vorhaben

ß Standardisierte Profile und Exposés
ß Unterstützung bei der Due Diligence
ß Organisation von Gründerpräsentationen
ß Organisation des Erfahrungsaustauschs
 zwischen Business Angels (Know-How-Pool)

ß Unterstützung gemeinsamer Investments

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
ß Technologieorientierte Unternehmens -
gründungen

ß Unternehmen in der Seed-Phase
ß Kapitalgeber

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Kosten
Geschäftsideeprüfung und Vermittlung von
Business Angels ist kostenlos. 

Business Angels: Mitunternehmer
für innovative Start-ups

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Grazia Equity GmbH

Breitscheidstraße 10
70174 Stuttgart

www.grazia.com

Telefon 0711 907109 -0
Telefax 0711 907109 -18
info@grazia.com

Grazia Equity, mit Sitz in Stuttgart und Mün chen,
ist eine der wenigen überregional und inter -
national agierenden Venture-Capital-Geber in
der Region Stuttgart. 
Grazia versteht sich als Partner starker Unter -
neh merteams und unterstützt diese beim Auf -
bau international marktführender Unternehmen.
Aufgrund seines stark unternehmerischen
Hinter grundes verfügt das Grazia-Team über ein
besonders gutes Verständnis für die Heraus -
forderungen von Unternehmen sowohl in Früh-
als auch in Spätphasen. Grazia hat eine der
höchsten Co-Investmentraten durch das eigene
Management-Team, die den größten Teil des
Kapitals einbringen. 
Die Mitglieder des Grazia-Teams haben seit
über fünfzehn Jahren mehr als 40 nationale
und internationale Unternehmen beim Aufbau
begleitet, wovon mehrere an internationale
Börsen gebracht wurden.
Grazias Branchenfokus liegt in den Bereichen
Neue Medien / IT, Hightech sowie Life-Sciences
und Energie / Umwelt.

Branchen
Branchenfokus siehe Text

Zielgruppen
Alle Zielgruppen 

Themenschwerpunkte
ß Fördermittel (Venture Capital)
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern

Grazia als Partner starker 
Unternehmer-Teams

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Sparkassen-Finanzgruppe

Egal ob Gründung, Übernahme oder Nachfolge, am Anfang steht immer Ihre gute Idee! Kompetente Unterstützung und enge Begleitung in
den ersten Jahren gibt es dann von uns. Wir nehmen uns die Zeit für Sie, die Sie brauchen, nicht nur am Telefon, sondern auch persönlich.
Wir helfen bei der Ausarbeitung Ihres Business-Plans, bei den nötigen Anschub-Finanzierungen, bei der Wahl der richtigen Versicherungen.
Dazu bieten wir Ihnen die Begleitung unserer Spezialisten und Netzwerkpartner. Wir sind für Sie da! www.kskbb.de

Existenzgründungsberatung 
bei der Kreissparkasse Böblingen:
Wir sind für Sie da!
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Kreissparkasse Böblingen

Wolfgang-Brumme-Allee 1
71034 Böblingen

www.kskbb.de

Ansprechpartner
Jürgen Hartmann
Telefon 07031 77-1923
Telefax 07031 77-391923
juergen.hartmann@kskbb.de

Markus Pfeiffer
Telefon 07031 77-1924
Telefax 07031 77-391924
markus.pfeiffer@kskbb.de 

Als größtes Kreditinstitut im Landkreis Böblingen
stehen wir unseren Kunden als kompetenter
Partner zur Seite, gerade auch bei Existenzgrün -
dungen. Wir kennen das Geschäftsgebiet, die
Wirtschaft im Landkreis, seine Menschen, und wir
haben die Kontakte, die Existenzgründer heute
brauchen. Ob Gründung, Übernahme oder Nach -
folge, am Anfang steht immer Ihre gute Idee.
Wir begleiten Sie und Ihr Unternehmen in allen
finanziellen Belangen ganz persönlich und von
Anfang an. Gerade in den ersten Jahren ist diese
partnerschaftliche Begleitung besonders wichtig.
Wir nehmen uns Zeit für Sie, nicht nur am Tele -
fon, sondern auch persönlich und helfen Ihnen so
auf dem Weg zu einem erfolgreichen Unter neh -
men. Und wir lassen Sie auch dann nicht alleine,
wenn Sie sich Gedanken über die Rege lungen 
zu Ihrer Nachfolge machen – denn wir wissen Ihr
Lebens werk als Unternehmer zu schätzen.
Gemeinsam finden wir für jede Frage eine Ant -
wort, für jede Herausforderung die passende
Lösung.
Unser Service gilt für alle Phasen der Gründung. 

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Betriebsübergabe
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)
ß Vermittlung von Gewerbe- und Büroflächen
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern

Kosten
ß Informationsmaterial, Einzelberatung, Erst-
und Folgeberatung: kostenlos

ß Fachliteratur und Seminare: i. d. R. kosten pflichtig
ß Begleitung durch das Existenzgründungs-
Center der KSK Böblingen  kostenlos, bei
Erstellung von Fachgutachten kostenpflichtig.

Besonderheiten
ß Kurzfristige Existenzgründungs- und Finanzie -
rungsberatungen

ß Vermittlung von Kontakten, z. B. zu Kammern
und Verbänden zur Erstellung von Marktein -
schätzungs-, Konkurrenz-, Standort- und
Zukunftsanalysen hinsichtlich der betriebswirt-
schaftlichen und technischen Bonität

ß Datenbankrecherchen über öffentliche Finan -
zierungshilfen inklusive Beteiligungs kapital

ß Vermittlung von Kooperationsmöglichkeiten
ß Kooperationspartner der bundesweiten Unter -
nehmens- / Nachfolgebörse nexxt-change:
www.nexxt-change.org 

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Existenzgründungsberatung der 
KSK Böblingen: Wir sind für Sie da!

l     

                  
                        
                

               

 
   
    



In Ihrem eigenen Unternehmen 
machen Sie schneller Karriere.

Ihre Filiale vor Ort  •  www.ksk-es.de  •  0711 398-5000

Unser Exist
enzgründun

gsteam begleitet

Sie mit langjähri
ger Erfahru

ng und

hoher fachl
icher Quali

fikation bei
 Ihrem

ersten Schr
itt in die Se

lbstständig
keit. 

Nähere Info
rmationen un

ter: 

www.ksk-es.de/
existenzgr

uendung

Unser Existenzgründungsteam v. l. : Annette Hecht, Sandra von Fugler, Susanne Wieland, Tanja Singer
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Kreissparkasse Esslingen-Nürtingen

Bahnhofstraße 8
73728 Esslingen

www.ksk-es.de

Ansprechpartner
Annette Hecht
Susanne Wieland
Sandra von Fugler
Tanja Singer
Telefon 0711 398-5000
Telefax 0711 398-5100
kundenservice@ksk-es.de

Die Kreissparkasse Esslingen-Nürtingen ist die
Bank der Existenzgründer: Mehr als die Hälfte
aller Neugründungen im Landkreis Esslingen
werden von ihr unterstützt – finanziell und
 ideell. In den letzten drei Jahren wurden etwa
200 Unternehmer in spe beim Schritt in die
Selbstständigkeit beraten, begleitet und be-
treut – allein 2013 waren es 70. Die Bilanz 
kann sich sehen lassen: 80 Prozent der Betriebe
 existieren noch heute, bundesweit hingegen
gibt jeder zweite Gründer in den ersten Jah-
ren wieder auf. Über 60 Berater kümmern sich 
bei der Kreissparkasse um Unternehmens -
kunden, davon vier Beraterinnen ausschließlich
um die Belange der Existenzgründer.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Gründer

Kosten
Informationsmaterial und Beratung: 
kostenlos

Unterstützung für Neugrün-
 dungen – finanziell und ideell

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Unsere Förderung der heimischen 
Wirtschaft: Gut für den Mittelstand. 
Gut für den Rems-Murr-Kreis.

Sparkassen-Finanzgruppe

Als Partner des Mittelstandes ist die Kreissparkasse Waiblingen der Motor der heimischen Wirtschaft. Wir begleiten Unternehmer, 
Selbstständige und Freiberufler von der Existenzgründung bis zur Nachfolgeregelung. Darüber hinaus sind wir einer der größten 
Arbeitgeber und Ausbildungsbetriebe im Rems-Murr-Kreis. Kreissparkasse Waiblingen. Gut für den Rems-Murr-Kreis.
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Kreissparkasse Waiblingen  

Alter Postplatz 8
71332 Waiblingen

www.kskwn.de

Ansprechpartner
Oliver Löwe 
Telefon 07151 505-407
Telefax 07151 505-801 und -1407
oliver. loewe@kskwn.de 

Die Kreissparkasse Waiblingen ist mit einem Ge -
schäftsvolumen von 7,1 Milliarden Euro eine 
der größten Sparkassen in Baden-Württemberg
und Marktführer in ihrem Geschäftsgebiet, dem
Rems-Murr-Kreis. Mit über 1.400 Mitarbeitern
und 82 Geschäftsstellen trägt die Kreissparkasse
Waiblingen als Kredit gebe rin für Hand werk und
Industrie maßgeblich zur Standort sicherung bei.
Ein besonderes Augen merk gilt der Förde rung
von Existenz gründern. Spezialisten begleiten
Existenzgründer nicht nur beim Sprung in die
Selbstständigkeit, sondern sind darüber hinaus
auch Ansprech partner und Ratgeber. 
Die Kreissparkasse Waiblingen bietet zudem zahl -
reiche Veranstaltungen und Informa tionen zum
Thema »Existenzgründung« an. Ein ge bettet in
dieses Konzept ist der »Gründer preis«-Wett be -
werb, der seit 1999 auch auf regio naler Ebene
mit großem Erfolg ausgerichtet wird. 

Unser Angebot gilt für alle Phasen der Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
ß Existenzgründer 
ß Unternehmensveräußerer 
ß Kaufinteressenten 

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsidee (Prüfung) 
ß Aktive Begleitung im Rahmen der Unter -
nehmensnachfolge sowohl für Käufer als 
auch Verkäufer 

ß Vermittlung von Kaufinteressenten und 
zu veräußernden Unternehmen 

ß Strukturierung von Finanzierungen und
Fördermöglichkeiten, Finanzanalyse 

ß Vermittlung von Beteiligungskapital 

Kosten
Informationsmaterial kostenlos

Besonderheiten
Rund um das Thema Corporate Finance bieten
wir ein umfassendes und professionelles Dienst -
leistungsangebot. Neben den Themenschwer -
punkten wie strukturierten Finanzierungen unter
Einbindung von Fördermitteln, Beteiligungs -
kapital, Mergers & Acquisitions sowie Leasing
können wir über ein umfassendes Netz auch
weitergehenden Expertenrat bei der Veräuße -
rung bzw. dem Erwerb von Unternehmen oder
Unternehmensanteilen vermitteln. Die Beglei -
tung des Generationenwechsels in Unterneh men
unterstützen wir u. a. durch eine datenbankge-
stützte Suche des geeigneten Nachfolgers bzw.
Unternehmens und über unsere Netzwerkpartner. 

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Ganzheitlich beraten: Gründer 
und Unternehmensnachfolger
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L-Bank

Börsenplatz 1
70174 Stuttgart

Postfach 102943
70025 Stuttgart

www.l-bank.de

Ansprechpartner
Dr. Wolfgang Biegert
Telefon 0711 122-2546
Telefax 0711 122-442546
wolfgang.biegert@l-bank.de

Die L-Bank ist ein öffentlich-rechtliches Kredit -
institut, das das Land Baden-Württemberg 
bei der Erfüllung seiner öffentlichen Aufgaben
unterstützt. Im Einklang mit dem Beihilferecht
der Europäischen Union finanziert die L-Bank
vielfältige Maßnahmen für Kommunen, Familien
und den Mittelstand. Als Partner des Mittel -
stands sorgt die L-Bank für wirtschaftliche
Impulse und begleitet die Unternehmen bei
allen Finanzierungsfragen. 
Ein Förderschwerpunkt der Wirtschaftsförde-
rung  sind Existenzgründungen und Existenz -
festi gungen. 

Förderfähige Vorhaben sind:
ß Gründung eines neuen Unternehmens
ß Übernahme eines bestehenden
Unternehmens

ß Übernahme einer tätigen Beteiligung
ß Existenzfestigung innerhalb von drei Jahren
nach Gründung, Übernahme oder Beteiligung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Existenzgründer

Themenschwerpunkte 
ß Förderung Existenzgründung
ß Förderung Existenzfestigung

Kosten
Informationsmaterial und Einzelberatung:
 kostenlos

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Förderung von Existenzgründungen 
und Existenzfestigungen
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LBBW Venture Capital GmbH

Königstraße 10c
70173 Stuttgart

www.lbbw-venture.de

Ansprechpartner
Dr. Stefan Elßer
Telefon 0711 3058920-60
Telefax 0711 3058920-99
zukunft@lbbw-venture.de

Die LBBW-Venture ist die Venture Capital-Gesell -
schaft der Landesbank Baden-Württem berg
(LBBW). Sie beteiligt sich an jungen innovativen
Unter nehmen in der unter nehmerischen Früh -
phase. Die LBBW-Venture hat keinen engen
Technologiefokus, verfügt aber über besondere
Expertise im Bereich Life-Sciences. Sie stellt
Eigen kapital zur Ver fügung und steht ihren Port -
folio unternehmen mit Managementkompetenz
und Erfahrung als Partner auf Zeit zur Verfügung.

Unser Angebot gilt für Firmen in der
ß Gründungsphase
ß Aufbauphase
ß Konsolidierungs-/Wachstumsphase.

Branchen
ß Hightech
ß Life-Sciences

Zielgruppen
Junge technologiebasierte Unternehmen

Themenschwerpunkte
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Coaching

Kosten
ß Informationsmaterial, Erst- und Folgeberatung
sowie Begleitung für Beteiligungsunter -
nehmen: kostenlos

ß Keine Beratung außerhalb des Portfolios

Besonderheiten
Die LBBW-Venture stellt industrieunabhängiges
Venture Capital zur Verfügung. Durch die
Einbindung in den Konzern der Landesbank
Baden-Württemberg hat sie direkten Zugang 
zu z. B. Later-Stage-Finanzierungen, Börsenein -
füh rungen und Mergers & Acquisitions.

Investition in IT, Hightech 
und Life-Sciences

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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MBG Mittelständische Beteiligungs -
gesellschaft Baden-Württemberg GmbH

Werastraße 13–17
70182 Stuttgart

www.mbg.de

Ansprechpartner
Oliver Trautmann
Telefon 0711 1645-6
Telefax 0711 1645-777
oliver.trautmann@mbg.de

Die MBG Mittelständische Beteiligungsgesell -
schaft Baden-Württemberg ist eine öffentlich
geförderte Beteiligungsgesellschaft. Sie investiert
zwischen 10.000 und 1 Million Euro in Unter -
nehmen in der Seed- und Gründungs phase. Sie
bietet Seed-, Start-up-, Innovations finan zierun -
gen und Venture Capital – meist in Form von
stillen Beteiligungen. Die MBG investiert bran-
chenunabhängig in künftige Unternehmen mit
Sitz in Baden-Württemberg. 
Ihren Portfolio-Unternehmen bietet die MBG ein
Netzwerk mit Fach- und Branchenwissen, Kon -
takt zum Hightech-Gründerfonds, zu anderen
VC-Gesellschaften, Business Angels sowie zu
regionalen Hightech-Initiativen. Mit ihnen gibt
es regen Austausch und eine vertrauensvolle
Zusammenarbeit. 
Die MBG arbeitet eng mit der Bürgschaftsbank
Baden-Württemberg zusammen und wird 
bei der Förderung des Mittelstands von Land
und Bund unterstützt. So kann sie Gründern
attrak tive Konditionen bieten. Sie gehört zu 
den häufigsten Beteiligungskapitalgebern in
Deutsch land. Aktuell stellt sie 1.062 baden-
württembergischen Unternehmen Beteiligungs -
kapital von 309,4 Millionen Euro zur Verfügung. 

Unser Angebot gilt für alle Gründer in der 
Seed- und Start-up-Phase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
ß Existenzgründer
ß Unternehmen in der Seed-Phase
ß Unternehmen in der Start-up- und
Expansions phase

Themenschwerpunkte
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Fördermittel (Venture Capital)
ß Förderung (Existenzfestigung)
ß Innovation

Kosten
Einmalige Bearbeitungsgebühr sowie jährliche
Beteiligungsvergütung. Konditionen finden Sie
unter www.mbg.de

Fremdsprachen
Englisch

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Beteiligungs- und Risikokapital 
für neue Ideen



59
Fi
n
an

zi
er
u
n
g
 u
n
d
 B
et
ei
lig

u
n
g

MONEX Mikrofinanzierung 
Baden-Württemberg e. V. Stuttgart

c /o Niederlassung Donaueschingen
Herdstraße 12
78166 Donaueschingen

www.monex-bw.de

Ansprechpartner
Ralf Stolarski
Telefon 0771 8977-930 und 0151 5500-2005
Telefax 0771 8977-972
ralf.stolarski@monex-bw.de

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Mikrofinanzierung für
Kleinunternehmen

Freiburg und Donaueschingen in ganz Baden-
Württemberg aktiv. Wir sind mit Kammern,
Arbeitsverwaltung, Wirtschaftsförde rungen,
Grün dungszentren und -beratern in Koope-
 ra tionen eingebunden und arbeiten mit den 
Pro jektträgern / Beratungsdiensten im Exi-
Gutschein Baden-Württemberg zusammen. 
Unser Angebot gilt für Firmen in der Start-,
Entwicklungs- und Wachstumsphase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen, auch Bestandsunternehmen

Themenschwerpunkte
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Finanzierungsberatung und Finanzanalyse
ß Förderung (Existenzgründung und -festigung)

Besonderheiten
Mikrofinanzinstitut /Mikrofinanzorganisation mit
dem Fokus Zugang zu Kapital für kleine und
junge Unternehmen

Fremdsprachen
ß Englisch
ß Türkisch

Wir verschaffen kleinen und jungen Unterneh -
men Zugang zu Kapital. Der maximale Erstkredit
beträgt 10.000 Euro, die stillen Beteiligungen
10.000 bis 50.000 Euro. In Kooperation mit dem
Mikrokreditfonds Deutschland und der GLS  
Ge meinschaftsbank empfehlen wir Mikrokre dite.
Wir arbeiten im Rahmen des Mikromezzanin -
fonds Deutschland bei der Vergabe von Mikro-
Stillen-Beteiligungen mit der Mittelständischen
Beteiligungsgesellschaft Baden-Württemberg
(MBG) zusammen. Das Finanzierungsangebot
richtet sich an Gründer und Bestandsunter neh -
men, unabhängig von Branche, ethischem Hin -
ter grund, Alter und Verwendungszweck. Wir
verfolgen eine ethisch-soziale Unternehmens -
philosophie im Rahmen einer verantwortungs-
vollen Kreditvergabe. Entscheidend ist für uns
die Finanzierung unternehmerischer Aktivität 
für Unternehmen, denen der Zugang zu einem
Bankkredit etc. verwehrt ist. Wir gehen auf die
persönliche und wirtschaftliche Situation ein
und können durch unser Netzwerk auch auf
seriöse Partner in der Wirtschafts- und Grün -
dungs förderung sowie in der Beratung und dem
Coaching verweisen. 
Wir sind Gründungsmitglied der Ar beitsge mein -
schaft MikroFinanz Union Deutsch land Verei ni -
gung Ethische Mikrofinanzierung und mit un -
seren Niederlassungen in Stuttgart, Mannheim,



Volksbank Esslingen eG

Fabrikstraße 5
73728 Esslingen

www.volksbank-esslingen.de

Ansprechpartner
Fred Koch
Telefon 0711 3909-220
Telefax 0711 3909-4220
fred.koch@volksbank-esslingen.de

Die Volksbank Esslingen ist eine der großen
Genossenschaftsbanken in Württemberg. 
Unser Geschäftsgebiet erstreckt sich vom
Schurwald über die Stadt Esslingen bis nach
Ostfildern. Existenzgründern stehen wir vom
Beginn ihrer Vorhaben über anschließende
Existenzfesti gungs maßnahmen bis hin zu
 späteren Wachs tumsphasen zur Seite. Unser 
Ziel ist grundsätzlich der Aufbau einer lang -
fristigen Kundenverbindung. Unsere Existenz -
grün dungsberater können auf langjährige
Erfahrungen aus einer Vielzahl von Praxisfällen
zurückgreifen.

Unser Angebot gilt für alle Phasen der
Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Geschäftsplan (Erarbeitung)

Kosten
ß Informationsmaterial: kostenlos oder
Selbstkostenpreis

ß Seminare: 50 bis 100 Euro/Tag
ß Erstberatung und Folgeberatung: kostenlos
ß Begleitung: 100 Euro/Stunde

Besonderheiten
Bei der Finanzierungsberatung kann die Aus -
wahl und Kombination der öffentlichen
 Fördermittel über unser GENOSTAR-Beratungs -
pro gramm optimal und nach verschiedenen
Vorgabekriterien erfolgen (z. B. möglichst zins-
günstig, möglichst viel Haftungsfreistellung,
möglichst lange Laufzeit etc.). 
Als Partner der »Esslinger Initiative Unterneh -
mens nachfolge« (s. a. Homepage) können wir
Existenzgründern auch die Chance als Nach -
folger in bestehenden Unternehmen bieten.

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Eine große Genossenschaftsbank
in Württemberg
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Volksbank Stuttgart eG

Börsenstraße 3
70174 Stuttgart

www.volksbank-stuttgart.de

Telefon 0711 181-0
Telefax 0711 181-2497
info@volksbank-stuttgart.de

Mit einer Bilanzsumme von über fünf Milliarden
Euro ist die Volksbank Stuttgart eG die größte
Volksbank Baden-Württembergs. 
Über 285.000 Privat- und Firmenkunden wer-
den an 90 Standorten an Rems und Neckar
 persönlich betreut. Der Region seit 1865 eng
verbunden, ist die Volksbank Stuttgart eG  
Grün dungsmitglied von neun Bürgerstiftungen
und fördert jährlich über 1.100 gemeinnützige
Vereine und Institutionen. Als Genossenschafts -
bank gehört die Volksbank Stuttgart eG ihren
Mitgliedern, welche sie aufgrund ihrer Teil -
haber schaft »Bankiers« nennt. Die Volksbank
Stuttgart eG ist auch bezüglich der Mitglieder -
stärke die Nr. 1 in Baden-Württemberg; jeder
zweite Kunde ist zugleich Teilhaber seiner Bank.
Für einen erfolgreichen Start von Unternehmern
erarbeitet die Volksbank Stuttgart passgenaue
Finanzierungs- und Fördermöglichkeiten, um
Geschäftsideen Realität werden zu lassen. 

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Kosten
Informationsmaterial, Einzel- und Erstberatung:
kostenlos

Volksbank Stuttgart eG:
Bodenständig und weltoffen 

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Für Ihre Notizen



Hochschulen und Forschungseinrichtungen

ß CONTACT-AS e.V. (Hochschule für Technik
Stuttgart, Hochschule für Wirtschaft und Umwelt
Nürtingen-Geislingen)

ß Generator HdM Startup Center
ß Hochschule Esslingen Ecosystem Gründerstall
ß Institut für Mikroelektronik
ß Technologie-Transfer-Initiative GmbH 
an der Universität Stuttgart (TTI GmbH)

ß Universität Hohenheim (570c) – Fachgebiet
Unternehmensgründungen und Unternehmer -
tum (Entrepreneurship)



CONTACT-AS e.V.

Hochschule für Technik Stuttgart
Schellingstraße 24
70174 Stuttgart

HfWU
Hochschule für Wirtschaft und Umwelt 
Nürtingen-Geislingen
Neckarsteige 6–10
72622 Nürtingen

Geschäftsführer
Sebastian Faiß
Telefon 0711 892627-85
sebastian.faiss@hft-stuttgart.de

CONTACT-AS e. V. ist die Anlaufstelle für
Studierende und Alumni der HFT Stuttgart und
der HfWU Nürtingen-Geislingen.
Unsere Campus-Büros an den Hochschul-
Standorten Göppingen, Geislingen, Nürtingen
und Stuttgart schaffen für uns und unsere
Kunden die Nähe zu Lehre, Forschung und
Wirtschaft.
Unser Angebot erstreckt sich von der Grün -
dungs- und Nachfolgeberatung über die Quali -
fizierung bis hin zur Karriereberatung. Unsere
größte Stärke liegt in der Bereitstellung und
Vermittlung von Expertise und Kontakten zu
Experten in Wirtschaft und an den Hochschulen.

CONTACT-AS e. V. wird getragen durch die
beteiligten Hochschulen. 

Unser Angebot gilt für alle Phasen der
Unternehmensentwicklung.

Branchen
ß Alle Branchen
ß Industrie
ß Umwelt

Zielgruppen
ß Studierende und Absolventen
ß Gründungsinteressierte

Themenschwerpunkte
ß Prüfung der Marktchancen Ihrer Idee
ß Begleitung der Ideenentwicklung und 
-umsetzung

ß Anmeldung eines Unternehmens oder 
einer freiberuflichen Tätigkeit

ß Gründer- und Unternehmerberatung
ß Fördermittelberatung
ß Beratung zu Finanzierungsmöglichkeiten 
Ihrer Gründung

ß Kontaktvermittlung zu weiteren regionalen
Anlaufstellen für Ihre Gründung 

ß Pflege und Ausbau eines Unterstützer-
Netzwerkes 

Kosten
Beratungen für Studierende, Hochschulange -
hörige und Alumni kostenlos

CONTACT-AS e.V. – Wir bewegen
Menschen und Unternehmen

64

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Generator
HdM Startup Center

Hochschule der Medien Stuttgart
Nobelstraße 5 (Besucher)
Nobelstraße 10 (Post)
70569 Stuttgart     

www.hdm-stuttgart.de/startupcenter

Ansprechpartnerinnen
Magdalena Rutschmann
Johanna Kutter
Telefon 0711 8923-2043 und -2727
Telefax 0711 8923 -11
startupcenter@hdm-stuttgart.de

Der Generator ist das Startup Center der
Hochschule der Medien Stuttgart. Wir beraten
und unterstützen Studierende und Absolventen,
die sich mit ihrer Geschäftsidee selbstständig
machen oder einen Betrieb übernehmen wol-
len. Von A wie App bis Z wie Zeitung, der
Generator steht bei Vorhaben in der gesamten
Medienbranche mit Rat und Tat zur Seite. 
Wir helfen bei der Ideenfindung, der Entwick -
lung von Geschäftsmodellen und der Erstellung
von Businessplänen und bieten darüber hinaus
Unterstützung bei der Beantragung von Förder -
mitteln. Teams, die ein über uns beantragtes
EXIST-Gründerstipendium oder Fördermittel aus
dem Programm »Junge Innovatoren« in An -
spruch nehmen, finden hier auch Büroflächen.
Der Generator bietet nicht nur Orientierung,
son dern auch innovative Entrepreneurship
Educa tion. Businessplan- und Management-
Simulationen, Design-Thinking-Workshops,
Summer und Winter Schools sowie internatio -
nale Entrepreneurship-Seminare machen fit 
fürs Unternehmertum.

Unser Angebot gilt für Gründer in der Phase
der Ideenfindung bis zum Startup.

Branchen
ß Informations-/Kommunikationstechnologie
ß Medien

Zielgruppen
ß Kultur- und Kreativwirtschaft
ß Existenzgründer
ß Freiberufler
ß Studierende und Absolventen

Themenschwerpunkte
ß Aus- und Weiterbildung
ß Betreuung, Tipps, Rundumservice
ß Fördermittel

Kosten
Das Angebot ist für Studierende und Absolven -
ten der HdM Stuttgart kostenlos. 

Besonderheiten
Studierende und Absolventen medienaffiner
Hochschulen der Region Stuttgart sind ebenfalls
willkommen. Seminare werden auch in englisch
und in Kooperation mit unseren Partnerhoch -
schulen in Europa angeboten.

Fremdsprachen
Englisch

Deine Idee. Dein Leben. Dein Ding.

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Hochschule Esslingen
Ecosystem Gründerstall

Kanalstraße 33
73728 Esslingen

www.hs-esslingen.de/gruenderstall

Ansprechpartner für Existenzgründer:
Dipl.-Kfm. Hadet Kovacevic, B. Sc.
Telefon 0711 397-3198
gruenderstall@hs-esslingen.de

Das Ecosystem Gründerstall übernimmt als zen-
trale Anlaufstelle die Koordination, die Be treu -
ung und das Vorantreiben der Grün dungs  ideen
von Studierenden, Alumni und Mitarbeitenden
der Hochschule. Zur Erschlie ßung und Förde rung
des »Gründungs poten zials« wird den Grün -
dungswilligen und -interessierten ein um fang -
reiches und kostenloses Serviceangebot zur
Verfügung gestellt. Dies beinhaltet u. a.:
ß Erster Ideencheck und individuelle Beratung
ß Hinweise zur Nutzung von Fördermitteln
ß Vermittlung von erfahrenen Mentoren durch
eine Matching-Plattform 

ß Unternehmensbesuche in der Region (»Aus
der Praxis für die Praxis«)

ß Vernetzung und aktive Einbindung von  Ein -
richtungen, Industrie und möglicher Investoren
zur Gründerunterstützung.

Zudem können sich angehende Gründerinnen
und Gründer aller Fachrichtungen im Rahmen
des UnternehmerAusbildungsProgramms (UAP)
in kompakter Modulstruktur umfangreiches Fach -
wissen für die erfolgreiche Grün dung und Füh -
rung eines Unternehmens an eig nen: Erfah re ne
Referenten bringen Fallbeispiele aus der Pra xis
und begleiten bei der Businessplan erstellung.
Unser Angebot gilt von der Ideen- und Kon -
zept phase über die Prototypenerstellung  bis
hin zur Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
ß Bedienstete der Hochschule
ß Gründer aus Hochschulen
ß Hochschulabsolventen
ß Mitarbeiter von Forschungseinrichtungen 
und Hochschulen

ß Studierende und Absolventen 
ß Wissenschaftliche Mitarbeiter
ß Wissenschaftler

Themenschwerpunkte
ß Alle Themen
ß Praxisprojekte, alternative Finanzierung 

Kosten
Kostenfreie Nutzung der gesamten Dienstleis -
tungen für Hochschulangehörige und Alumni

Besonderheiten
Umfassendes Serviceangebot, das die Bereiche
öffentliche Einrichtungen, Transfer, Industrie und
Investoren miteinander verbindet

Fremdsprachen
Z. T. Englisch

Ecosystem Gründerstall: für Start-ups und
Gründungen an der Hochschule Esslingen

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Institut für Mikroelektronik
Stiftung des bürgerlichen Rechts

Allmandring 30a
70569 Stuttgart

www.ims-chips.de

Ansprechpartner
Manfred Salzmann
Telefon 0711 21855-210
Telefax 0711 21855-7210
salzmann@ims-chips.de

Die Stiftung hat die Aufgabe, Forschung und
Entwicklung auf dem Gebiet mikroelektronischer
Schaltungen und Systeme zu betreiben und 
für die Umsetzung der Arbeitsergebnisse in die
industrielle Praxis zu sorgen. 

Diese Aufgabe umfasst insbesondere:
ß die Errichtung und den Betrieb von For -
schungs- und Entwicklungsanlagen zum Ent -
wurf mikroelektronischer Schaltungen und
Systeme

ß die Errichtung und den Betrieb von Prozess -
linien zur Herstellung von mikro-elektronischen
Versuchs-, Muster- und Proto typschaltungen

ß Forschungs- und Entwicklungsvorhaben im
Auftrag von Bund, Ländern und Forschungs -
einrichtungen

ß die Förderung der praktischen Ausbildung
wissenschaftlichen und technischen Personals
in der Mikroelektronik.

Die Stiftung verfolgt ausschließlich und un -
mittelbar gemeinnützige Zwecke im Sinne des
Abschnitts »Steuerbegünstigte Zwecke« der
Abgabenordnung. Sie ist selbstlos tätig.

Unser Angebot gilt für die Konsolidierungs-/
Wachstumsphase.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Themenschwerpunkte
ß Innovation
ß Aus- und Weiterbildung

Kosten
ß Infomaterial und halbtägige Erstberatung:
 kostenlos

ß Folgeberatung: zum Tagessatz von 1.500 Euro
ß IC-Entwicklung und -Fertigung: nach Aufwand
ß Seminare: auf Anfrage

Integrierte Schaltkreise und
mikroelektronische Systeme

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Technologie-Transfer-Initiative GmbH 
an der Universität Stuttgart (TTI GmbH)

Nobelstraße 15
70569 Stuttgart

www.tti-stuttgart.de

Ansprechpartnerinnen
Dipl.-Kffr. Edith Schmitt
Claudia Böhnke, M.A.
Dipl.-Betriebswirtin (FH) Christine Meier
Telefon 0711 6868749 -15
Telefax 0711 6866749 -19
edith.schmitt@tti-stuttgart.de

Die TTI GmbH als Tochtergesellschaft der Uni -
ver sität Stuttgart fördert und unterstützt aktiv die
Gründung technologieorientierter Unterneh men
aus der Universität Stuttgart und umliegenden
Forschungs ein richtungen. 
Als Betreiber gesellschaft des Technologie zen -
trums bietet die TTI GmbH den neu gegrün-
deten Firmen die Mög lichkeit, zu günstigen
Kon ditionen z. T. grund mietfrei Büroflächen in
Cam pusnähe anzumieten. Die TTI GmbH hat
über 15 Jahre Erfahrung in der Gründungs -
förderung.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
ß Alle Branchen
ß Energietechnik
ß Hightech

Zielgruppen
ß Gründer aus Hochschulen
ß Mitarbeiter von Forschungseinrichtungen
und Hochschulen

ß Studierende und Absolventen

Themenschwerpunkte
ß Coaching
ß Fördermittel
ß Förderung (Existenzgründung)
ß Geschäftsidee (Prüfung, Generierung)

Kosten
Die Angebote der T TI GmbH sind kostenfrei.

Besonderheiten
Risikolos und kostenfrei die eigene Gründung
unter dem Mantel der TTI GmbH vorbereiten,
ohne selbst gründen zu müssen: TGU – Transfer-
und Gründerunternehmung

Die Existenzgründer-Initiative 
an der Universität Stuttgart

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Universität Hohenheim (570c)
Fachgebiet Unternehmensgründungen und
Unternehmertum (Entrepreneurship)

Wollgrasweg 49
70599 Stuttgart

https://entrepreneurship.uni-hohenheim.de

Ansprechpartner
Univ.-Prof. Dr. Andreas Kuckertz
Telefon 0711 459-24821
Telefax 0711 459-24826
andreas.kuckertz@uni-hohenheim.de

Das Fachgebiet Unternehmensgründungen und
Unternehmertum (Entrepreneurship) an der Uni -
versität Hohenheim zielt darauf ab, unter neh -
me risches Denken bei den Studierenden und
Mitarbeitern der Universität Hohenheim zur
Selbstverständ lichkeit werden zu lassen. Dazu
wird eine Reihe von Veranstaltungen angebo-
ten, die von klassischen Vorlesungen bis hin zu
Work shops reicht, in denen Studierende Unter -
nehmensgründer bei der weiteren Entwicklung
ihres Geschäfts unterstützen. Regelmäßige
Gast vorträge erfahrener Unternehmensgründer
und anderer Prak tiker runden das Programm ab.
Forschungsaktivitäten des Fachgebiets adressie-
ren alle Aspekte rund um den unternehmeri-
schen Prozess in jungen und etablierten Unter -
nehmen. Dabei sieht sich das Fachgebiet in der
Pflicht, die akademische Diskussion zu berei-
chern und zugleich praktisch direkt verwertbare
Forschungsergebnisse über entsprechende
Trans ferpublikationen zu kommunizieren, um so
die unternehmerische Praxis zu unterstützen.
Unser Angebot gilt in allen Phasen einer Unter -
nehmensgründung.

Branchen
ß Hightech
ß Informations-/Kommunikationstechnologie
ß Medien

Zielgruppen
ß Studierende und Absolventen
ß Unternehmer
ß Wissenschaftler

Themenschwerpunkte
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten
ß Geschäftsidee (Prüfung)
ß Innovation
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern

Kosten
Kostenlos für Hohenheimer Studierende und
Mitarbeiter. Externe Anfragen nach Aufwand
und Vereinbarung.

Besonderheiten
Das Fachgebiet versteht sich als Partner der
Fakultäten der Universität Hohenheim, der be -
nachbarten Universitäten und Fachhoch schulen
sowie als Ansprech- und Kooperationspartner
für Unternehmensgründer und mittelständische
Unternehmen.

Fremdsprachen
Englisch

Gründungen fördern und Unter -
nehmertum professionalisieren

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Für Ihre Notizen



Kammern und Verbände

ß Bund der Selbständigen (BDS)
ß Handelsverband Baden-Württemberg e. V.
ß Handwerkskammer Region Stuttgart
ß Hotel- und Gaststättenverband DEHOGA
Baden-Württemberg e. V.

ß Industrie- und Handelskammer Region Stuttgart
ß Ingenieurkammer Baden-Württemberg
ß Steuerberaterkammer Stuttgart



Für Ihre Notizen
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Bund der Selbständigen (BDS)
Baden-Württemberg e.V.

Taubenheimstraße 24
70372 Stuttgart

www.bds-bw.de

Ansprechpartner
Joachim W. Dörr
Telefon 0711 954668-0
Telefax 0711 954668-33
info@bds-bw.de

Der Bund der Selbständigen Baden-Württem -
berg e. V. ist ein freier und politisch unabhän -
giger Wirtschaftsverband. Als Dachverband der
Handels- und Gewerbevereine in Baden-Würt -
tem berg vernetzt er rund 200 BDS-Ortsverbän de
mit insgesamt 14.000 Selbstständigen aus Han -
del, Handwerk, Dienstleistung, Freien Berufen
und Industrie. Darüber hinaus ist er ein branchen -
übergreifendes Forum zum Informations- und
Erfahrungsaustausch sowie für neue Geschäfts -
kontakte. Neben der Vereinsbetreuung und der
politischen Interessenvertretung hält der BDS-
Lan des ver band ein umfangreiches Servicepaket
für seine Mitglieder, die Inhaber kleinerer und
mittlerer Unternehmen, bereit . Dieses umfasst
Beratungs leistungen zu allen Fragen des Be -
triebs alltages, ein verbandseigenes Versor gungs -
werk, die Ver mittlung staatlicher Fördermittel,
ein Online-Branchenbuch, eine kostenlose
Unternehmer zeit schrift und die Durchführung
von Netzwerk veranstaltungen und Seminaren.
BDS-Rahmen verträge mit Sonderkonditionen
z. B. in der Tele kommunikation, beim Autokauf
oder bei Soft wareprodukten, ergänzen die
direkten Leistun gen. Der BDS vernetzt seine
Mitglieder und bündelt deren wirtschaftliche
Interessen, unterstützt sie bei der Pflege von
Geschäftskontak ten und  bietet eine Plattform
für die Auseinander set zung mit Zukunftsthemen.

Unser Angebot gilt speziell für Unternehmen 
in der
ß Gründungsphase
ß Konsolidierungs-/Wachstumsphase
ß Phase der Betriebsübergabe/-übernahme.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
ß Mittelstand
ß Unternehmer
ß Selbstständige

Themenschwerpunkte
ß Betreuung, Tipps, Rundumservice
ß Fördermittel
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern

Kosten
ß Informationsmaterial: kostenlos
ß Einzelberatung, Begleitung: für BDS-Mitglieder
kostenlos (Grundberatung)

ß Seminare und Netzwerkveranstaltungen: 
25 bis 150 Euro

ß Mitgliedschaft: 180 Euro p. a.

Besonderheiten
Branchenübergreifender Wirtschaftsverband

Aktives Netzwerk – 
branchenübergreifendes Forum

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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Handelsverband Baden-Württemberg e.V. 

Neue Weinsteige 44
70180 Stuttgart

www.hv-bw.de

Ansprechpartner/Koordinationsstelle
Helmut Feskorn
Telefon 0711 64864-21
Telefax 0711 64864-54
feskorn@hv-bw.de

Mit den organisationseigenen Beratungs -
gesellschaften UBH Stuttgart und BBE Freiburg
sowie zahlreichen Kooperationspartnern wer-
den Sie in allen Fragen der Existenzgründung
und -festigung beraten, u. a. bei der
ß Standortwahl 
ß Ermittlung eines erforderlichen Mindest -
umsatzes 

ß Berechnung des Kapitalbedarfes 
ß Erstellung einer Rentabilitätsvorschau 
ß Vorbereitung eines Bankgespräches 
ß Erstellung des gesamten Businessplanes
u. v. m. 

Weitere Beratungsfelder: betriebliche Expansion,
Sicherung der Unternehmensnachfolge sowie
die Überwindung unternehmerischer Krisen -
situationen.

Branchen
ß Beratung
ß Dienstleistungen
ß Einzelhandel

Zielgruppen
ß Existenzgründer
ß Mittelstand
ß Unternehmen in der Seed-Phase

Themenschwerpunkte
ß Coaching
ß Förderung (Existenzgründung)
ß Förderung (Existenzfestigung)
ß Geschäftsidee (Prüfung)

Kosten
Auf Anfrage. Die Beratungen werden mit
Mitteln des Landes Baden-Württemberg bzw.
ESF finanziell gefördert.

Besonderheiten
Der Handelsverband Baden-Württemberg e.V.
bietet mit seinen angeschlossenen Regional-
und Fachverbänden den Mitgliedern vor Ort 
ein umfassendes Betreuungsangebot:
ß Vertretung vor Arbeits- und Sozialgerichten
ß Beratung und Hilfestellung bei allen betriebs-
bezogenen Rechtsfragen

ß Raumordnung und Stadtentwicklung
ß Umweltfragen
ß Berufsausbildung und -weiterbildung
ß Branchenspezifische Fragen
ß Interessenvertretung
ß Öffentlichkeitsarbeit
ß Kontaktpflege.

Umfassendes Betreuungsangebot
für Ratsuchende

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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Handwerkskammer Region Stuttgart

Heilbronner Straße 43
70191 Stuttgart

Postanschrift
Postfach 102155
70017 Stuttgart

www.hwk-stuttgart.de

Ansprechpartner
Franz Falk
Telefon 0711 1657-271
Telefax 0711 1657-864
betriebsberatung@hwk-stuttgart.de

Das Handwerk ist ein Motor unserer Wirtschaft.
Wir von der Handwerksammer bieten den
 richtigen Treibstoff dafür: in Form praxisorien-
tierter Leistungen, die unsere Mitglieder und 
Sie als Existenzgründer stark für die Gegen-
wart und fit für die Zukunft machen. Darum ist
un sere Arbeit unverzichtbar für Ihren beruf -
lichen Erfolg. In diesem Sinne: Tanken Sie bei
uns auf und lassen Sie sich beraten!

Ein Auszug aus unserem Dienstleistungsangebot:
ß Existenzgründungsberatung
ß Betriebswirtschaftliche Beratung
ß Rechtsberatung
ß Technische Beratung
ß Innovationsberatung
ß Umweltberatung
ß Export- und EG-Beratung
ß Ausbildungsberatung

Nutzen Sie das meist kostenfreie Angebot ,
unser Wissen weiterzugeben. Wir freuen uns
auf Sie.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
ß Handwerk
ß Handwerksähnliches Gewerbe
ß Zulassungsfreies Handwerk

Zielgruppen
ß Existenzgründer
ß Betriebsübernehmer

Kosten
ß Informationsmaterial und Beratung: 
i. d. R. kostenlos

ß Seminare: Kosten auf Anfrage

Besonderheiten
Die Handwerkskammer Region Stuttgart bie-
tet auch Beratung bei Betriebsübernahmen. 
Eine Vermittlung von Betrieben erfolgt durch 
die Betriebsbörse: www.nexxt-change.org

Maßgeschneiderte Dienstleistungs -
angebote für das Handwerk

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß
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Hotel- und Gaststättenverband DEHOGA
Baden-Württemberg e.V.

Augustenstraße 6
70178 Stuttgart

www.dehogabw.de

Alle Leistungen für Existenzgründer:
www.gruendungsgutscheine.de

Ansprechpartner
DEHOGA Beratung
Telefon 0711 6198837
Telefax 0711 6159692
info@dehoga-beratung.de

Der Hotel- und Gaststättenverband DEHOGA
Baden-Württemberg ist mit mehr als 12.000 Mit -
gliedern Ihr starker Partner, wenn Sie Unterneh -
mer, Existenzgründer oder Übernehmer im
Gastgewerbe sind. 

Ihre Vorteile:
ß Absolute Spezialisierung auf das Gastgewerbe
ß Die Serviceeinrichtung DEHOGA Beratung ver-
fügt über ein qualifiziertes Beratungsangebot
in allen branchenspezifischen Themen gebie ten.

ß Umfassendes Seminarangebot für Gründer,
Unternehmer und Quereinsteiger an der
DEHOGA Akademie

ß Kostenlose Rechtsberatung im Rahmen der
Mitgliedschaft

Branchen
Hotel- und Gaststättengewerbe

Zielgruppen
ß Existenzgründer
ß Mittelstand
ß Unternehmer

Themenschwerpunkte
ß Information / Beratung
ß Seminare /Workshops
ß Businessplan /bankfähige Unterlagen
ß Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Kosten
Im Rahmen der Initiative Gründungs-Gutscheine
Gastgewerbe sind viele Leistungen dank Förde -
rung kostenlos oder stark vergünstigt. 
Siehe Website www.gruendungsgutscheine.de

Besonderheiten
Die Gründungs-Gutscheine Gastgewerbe bieten
ein umfangreiches Informations-, Seminar- und
Beratungsangebot für Existenzgründerinnen
und -gründer. Hier sind alle Leistungen gebün-
delt, die Ihnen den Weg in die Selbstständigkeit
erleichtern. Erste Informationen bekommen Sie
in einer Sprechstunde oder einem Gründungs -
orientierungstag. Wer schon etwas weiter ist
mit seinem Vorhaben, kann sich persönlich be -
raten lassen, auch bei der Finanzierung.

Ihr Partner im Gastgewerbe: 
DEHOGA Baden-Württemberg

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Industrie- und Handelskammer 
Region Stuttgart

Jägerstraße 30
70174 Stuttgart

Postfach 102444
70020 Stuttgart

www.stuttgart.ihk.de

Service Center Existenzgründung
Telefon 0711 2005 -1677
Telefax 0711 2005-601464
existenz@stuttgart.ihk.de

Als Selbstverwaltungseinrichtung der Wirtschaft
berät die IHK Region Stuttgart Gründerinnen
und Gründer unabhängig, kostenlos und um -
fassend bei vielen Fragestellungen auf dem
Weg in die Selbstständigkeit. Aber auch bei
Fragen z. B. zur Unternehmensnachfolge, zu
Finanzierungsthemen sowie bei Krisensituatio -
nen im Unternehmen hilft die IHK weiter.

Die Struktur mit der Zentrale in Stuttgart und
den fünf Bezirkskammern Böblingen, Esslingen-
Nürtingen, Göppingen, Ludwigsburg und Rems-
Murr stellt ortsnahen Service sicher. Durch 
die enge Zusammenarbeit mit den deutschen
Auslandshandelskammern (AHK) verfügt sie
über vielfältige Kontakte in rund 80 Ländern
weltweit. 

Das Service Center Existenzgründung der 
IHK Region Stuttgart erreichen Sie 
montags bis donnerstags von 8.30 bis 16.30 Uhr
und freitags von 8.30 bis 15.00 Uhr.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Zielgruppen

Besonderheiten
Ansprechpartner in den Bezirkskammern:
ß Bezirkskammer Böblingen
Beate Zweigle
Telefon 07031 6201-8230

ß Bezirkskammer Esslingen-Nürtingen
Doris Schmid und Michael Kuschmann
Telefon 0711 39007-8324

ß Bezirkskammer Göppingen
Gernot Imgart
Telefon 07161 6715-8431

ß Bezirkskammer Ludwigsburg
Albrecht Lindenberger
Telefon 07141122-1009

ß Bezirkskammer Rems-Murr
Oliver Kettner
Telefon 07151 95969-8724

Wegweisend für junge Unter -
nehmerinnen und Unternehmer

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Ingenieurkammer Baden-Württemberg
Körperschaft des öffentlichen Rechts

Zellerstraße 26
70180 Stuttgart

www.ingbw.de

Ansprechpartner
Dipl.-Ing. (FH) Jörg Bühler
Telefon 0711 64971-41
Telefax 0711 64971-55
info@ingbw.de

Die Ingenieurkammer Baden-Württemberg
(INGBW) ist per Gesetz die offizielle Vertretung
der Ingenieurinnen und Ingenieure in Baden-
Württemberg gegenüber Politik und Öffentlich-
keit. In ihr sind Ingenieure aller Fachrichtungen
organisiert. Zu den Aufgaben der INGBW ge -
hören die Sicherung und Förderung des Berufs -
stands, insbesondere des beruflichen Titels
»Beratender Ingenieur«. Sie überwacht die Er-
fül lung beruflicher Pflichten zur Wahrung der
Qua lität von Ingenieurleistungen. In die Fach -
listen der INGBW können sich Mitglieder je
nach Leis tungsspektrum eintragen lassen, um
ihre fach liche Kompetenz gegenüber Auftrag -
gebern und Behörden nachzuweisen. 
Die INGBW bietet ihren Mitgliedern eine sichere
und günstige Alters vorsorge sowie ein breites
Angebot an beruflicher Aus-, Fort- und Weiter -
bildung. Zu dem berät sie Behörden und Gerich -
te durch Gut ach ten und Stellungnahmen. Sie
schlichtet Streitig keiten zwischen Mitgliedern
oder zwischen Mit gliedern und Nichtmitglie dern.
Außerdem hilft sie ihren Mitgliedern, in wich -
tigen Auslands märkten Fuß zu fassen, indem sie
dort Kontakte knüpft.

Unser Angebot gilt in der Orientierungs-,
Planungs- und Aufbauphase sowie in der Grün -
dungsphase

Branchen
ß Bauen
ß Energietechnik
ß Umwelttechnologie
ß Verkehr

Zielgruppen
ß Existenzgründer
ß Freiberufler
ß Studierende und Absolventen

Themenschwerpunkte
ß Aus- und Weiterbildung
ß Innovation
ß Rechtsberatung
ß Vermittlung von Netzwerkpartnern

Kosten
ß Erste Rechtsberatung für Mitglieder kostenlos
ß Stellungnahme zur Tragfähigkeit der Existenz -
gründung bei Ingenieuren kostenlos

ß Individuelle Seminargebühren

Besonderheiten
Beratung für Bürogründung »Beratende Inge -
nieure« (gesetzlich gesch. Berufs bezeichung) 

Fremdsprachen
Englisch

Gemeinsam stark – Ingenieurkammer
Baden-Württemberg

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Steuerberaterkammer Stuttgart
Körperschaft des öffentlichen Rechts

Hegelstraße 33
70174 Stuttgart

www.stbk-stuttgart.de

Ansprechpartner
Frank Herre
Telefon 0711 61948-0
Telefax 0711 61948-703
mail@stbk-stuttgart.de

Die Umsetzung der Entscheidung, sich selbst-
ständig zu machen und eine neue Existenz zu
begründen, birgt Chancen, aber auch Risiken.
Um die Risiken möglichst gering zu halten, ist
gute Beratung im Vorfeld unabdingbar. 
So ist beispielsweise die Wahl der richtigen
Rechtsform, die direkte steuerliche Auswirkun -
gen hat, dabei ebenso von Bedeutung wie 
die Frage der Finanzierung. Hierfür ist Ihr Steuer -
be ra ter der richtige Ansprechpartner. Erforder -
lichen falls können über den Steuerberater-Such -
dienst (www.stbk-stuttgart.de) Steuer bera ter 
in Erfahrung gebracht werden, die sich auf die
Existenzgründungsberatung spezialisiert haben.

Unser Angebot gilt in allen Phasen der
Gründung.

Branchen
Alle Branchen

Zielgruppen
Alle Gründer

Kosten
Abhängig vom Umfang der Beratung und
Begleitung

Besonderheiten
Steuerberater sind aufgrund ihrer Ausbildung,
beruflichen Erfahrung und ständiger Weiter -
bildung für Beratungen bei der Existenz grün -
dung prädestiniert. Sie kennen die steuerlichen
und finanziellen Auswirkungen jeder unter -
nehmerischen Entscheidung und finden für ihre
Mandanten die optimalen Gestaltungs möglich -
keiten.
Das Land Baden-Württemberg sowie der Bund
fördern Beratungen im Zusammenhang mit 
der Existenzgründung durch Zuschüsse. Diese
förderfähigen Beratungen können auch durch
Steuerberater vorgenommen werden.

Steuerberater: steuerliche und
betriebswirtschaftliche Beratung

Dienstleistungsangebot

Prüfung der Geschäftsidee

Unternehmensorganisation/-führung

Personalangelegenheiten

Branche/Markt

Marketing/Vertrieb

Rechtsform und andere rechtliche Fragen

Schutzrechte und Lizenzen

Rechnungswesen und Steuern

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

Erarbeitung eines Geschäftsplans
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Für Ihre Notizen



Anhang

ß Weitere Anlaufstellen für Existenzgründer
ß Checken Sie Ihre Idee – 22 Checklisten
ß Glossar
ß Register



Landeshauptstadt Stuttgart

Neben der Wirtschaftsförderung sind die nach -
folgenden Ämter Ihre direkten Ansprech partner:

Amt für Liegenschaften und Wohnen
Heustraße 1
70174 Stuttgart
Telefon 0711 216-91400
Telefax 0711 216-91484
poststelle.af lw@stuttgart.de

ß Veräußerung städtischer Gewerbe grund stücke
ß Bestellung von Erbbaurechten an städti schen
Gewerbegrundstücken 

ß Vermietung städtischer Gewerbegrund stücke
ß Übernahme von Baulasten bzw. von Dienst -
barkeiten zu Lasten angrenzender städtischer
Gewerbegrundstücke

Amt für öffentliche Ordnung
Dienststelle Gewerbe- und Gaststättenrecht
Eberhardstraße 37
70173 Stuttgart
Telefon 0711 216-98909
Telefax 0711 216-89906
gewerbe.gaststaettenrecht@stuttgart.de
Öffnungs- und Sprechzeiten:
Montag, Mittwoch, Freitag: 8.30–13.00 Uhr
Donnerstag: 13.00–18.00 Uhr

ß Gewerbeanmeldung
ß Bearbeitung von Gaststättenkonzessionen
ß  Bearbeitung von Sperrzeitverkürzungen oder
sonstigen gaststättenrechtlichen Erlaubnissen

ß Bearbeitung von sonstigen gewerberecht -
lichen Erlaubnissen (z. B. Genehmigung 
von Märkten, Messen und Ausstellungen,
Reisegewerbekarten etc.)

Amt für Umweltschutz
Gaisburgstraße 4
70182 Stuttgart
Telefon 0711 216-88300
Telefax 0711 216-88640
Umweltberatung: Telefon 0711 216-88600
poststelle.amt36@stuttgart.de

Erörterung Ihres Vorhabens (Hilfe bei An trägen
sowie Lärmschutz-, Grund wasser schutz- oder
Landschaftsschutz fragen, Öko auditierung,
Altlasten)

Baurechtsamt
Eberhardstraße 33
70173 Stuttgart
Telefon 0711 216-60100
Telefax 0711 216-60101
BSBauen@stuttgart.de

ß Prüfung der baulichen Nutzung eines
Grundstücks

ß Bauvoranfragen, Bauanträge
ß Außenwerbung

Bürgerservice Bauen
Eberhardstraße 33
70173 Stuttgart
Telefon 0711 216-60100
Telefax 0711 216-60101
BSBauen@stuttgart.de
Öffnungszeiten:
Montag, Dienstag, Mittwoch: 
9.00–12.00 Uhr und 14.00–16.00 Uhr
Donnerstag: 9.00–18.00 Uhr
Freitag: 9.00–12.00 Uhr

ß Auskünfte über Zulässigkeit von Vorhaben
und notwendige Verfahren

ß Antragsformulare für baurechtliche Verfahren

Weitere Anlaufstellen für Existenzgründer
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Gründerbüro Stuttgart
Rathaus
Marktplatz 1
70173 Stuttgart
Telefon 0711 216-60709
Telefax 0711 216-60712
wifoe@stuttgart.de

ß Beratung bis 20.00 Uhr 
nach telefonischer Terminvereinbarung

ß kostenlose Erstberatung
ß Vermittlung von Gewerbe- und Büroflächen

Stadtmessungsamt
Lautenschlagerstraße 22
70173 Stuttgart
Telefon 0711 216-59601
Telefax 0711 216-950192
stadtmessungsamt@stuttgart.de

Informationen zu Grundstücken in Form von:
ß Karten und Plänen
ß Wertauskünften (Bodenrichtwerte)
ß Flächenangaben und Gebäudedaten
ß Auskünften über Erschließungs- und
Kanalbeitragspflichten

Tiefbauamt
Hohe Straße 25
70176 Stuttgart
Telefon 0711 216-80082
Telefax 0711 216-80100
poststelle.tiefbauamt@stuttgart.de

ß Abwasseranlagen
ß Beschaffenheit des Betriebsgrundstücks

Technologie- und Gründerzentren in der
Region Stuttgart

Film- und Medienzentrum der
Wohnungsbau Ludwigsburg GmbH
Königsallee 43
71638 Ludwigsburg
Telefon 07141 125-0
Telefax 07141 125-131
info@fmz.de
www.fmz.de

Impuls- und Gründerzentrum Stauferpark
(IGZ) – Göppingen
Manfred-Wörner-Straße 115
73037 Göppingen
Christine Kumpf 
(Leiterin Stabsstelle Wirtschaftsförderung)
Telefon 07161 650250
Telefax 07161 98250
ckumpf@goeppingen.de
www.goeppingen.de/wirtschaft

Kompetenzzentrum Umwelttechnik – KURS 
c/o Institut für Siedlungswasserbau, Wassergüte-
und Abfallwirtschaft Universität Stuttgart
Bandtäle 2
70569 Stuttgart
Andreas Sihler
Telefon 0711 685-65498
Telefax 0711 685-65460
kurs@kurs-net.de
www.kurs-net.de

Kreativgründerzentrum 08, K28, H21 
Stuttgart-Mitte
Ossietzkystraße 8
Kriegsbergstraße 28
Heusteigstraße 21
Raumaufzeit GmbH
Kriegsbergstraße 28
70174 Stuttgart
Telefon 0711 5054513
vermietung@raumaufzeit.de
www.raumaufzeit.de

Life Science Center Esslingen
Stadt Esslingen 
Rathausplatz 2
73728 Esslingen
Stephan Reichstein
Telefon 0711 3512-3414
Telefax 0711 3512-553414
stephan.reichstein@esslingen.de
www.lsc-esslingen.de

Medienhaus Stuttgart 
Baubetreuungs- und Verwaltungs-
gesellschaft mbH
Mörikestraße 67
70199 Stuttgart
Wolfgang Gerigk
Telefon 0711 966666-66
Telefax 0711 966666-69
info@medienhaus-stuttgart.de
www.medienhaus-stuttgart.de

Römerkastell 
Naststraße 3
70376 Stuttgart
Telefon 0711 90709530
Telefax 0711 90709531
info@roemerkastell-stuttgart.com
www.roemerkastell-stuttgart.com
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Software-Zentrum Böblingen/
Sindelfingen e. V.
Otto-Lilienthal-Straße 36
71034 Böblingen
Telefon 07031 714-701
Telefax 07031 714-705
info@softwarezentrum.de
www.softwarezentrum.de

TechMoteum 
Zentrum für Mobilität, Technik und Umwelt
Kornwestheim GmbH
Leibnizstraße 11 (Wilkin Areal)
70806 Kornwestheim
Telefon 07154 807001
Telefax 07154 807089
info@techmoteum.de
www.techmoteum.de

Technologie-Transfer-Initiative GmbH 
an der Universität Stuttgart (TTI GmbH)
Stuttgart-Vaihingen
Nobelstraße 15
70569 Stuttgart
Telefon 0711 6868749-0
Telefax 0711 6868749-19
info@tti-stuttgart.de
www.tti-stuttgart.de

ZEDIUM – Kunst, Kultur & Medien
Stuttgart-Zuffenhausen
Stammheimer Straße 22
70435 Stuttgart
Ansprechpartner: 
MKI Grundbesitz GmbH & Co 
Vermögensverwaltungs KG
Telefon 0711 2483517
Telefax 0711 2484259
info@mki-stuttgart.de
www.zedium.de

Zentrum für Medien, Kunst und 
inno va tive Dienstleistungen (MKI) 
Stuttgart-Feuerbach
Hohnerstraße 23
70469 Stuttgart
Ansprechpartner: 
MKI Grundbesitz GmbH & Co 
Vermögensverwaltungs KG
Telefon 0711 2483517
Telefax 0711 2484259
info@mki-stuttgart.de
www.mki-stuttgart.de

Branchenspezifische Existenzgründungs -
beratungen

BIOPRO Baden-Württemberg GmbH
Breitscheidstraße 10
70174 Stuttgart
Telefon 0711 218185-00
Telefax 0711 218185-02
info@bio-pro.de
www.bio-pro.de

Verband für Dienstleistung, Groß- und
Außenhandel Baden-Württemberg e. V.
(VDGA)
Friedrichsplatz 9
68165 Mannheim
Telefon 0621 15003-0
Telefax 0621 15003-29
info@vdga.de
www.vdga.de

Rechtsfragen

Rechtsanwaltskammer Stuttgart
Anwaltssuchdienst
Königstraße 14
70173 Stuttgart
Telefon 0711 222155-0
Telefax 0711 222155-11
info@rak-stuttgart.de
www.rak-stuttgart.de

Die Anwaltskammer erteilt keine Rechts be -
ratung, sie vermittelt lediglich Rechts anwälte.

Schutzrechte und Lizenzen

DABEI
Deutsche Aktionsgemeinschaft 
Bildung – Erfindung – Innovation e. V.
Mommsenstraße 89
50935 Köln
Gerd H. Felten
Telefon 0221 4300950
Telefax 0221 4300951
g.felten@dabei-ev.de
www.dabei-ev.de

Deutsches Patent- und Markenamt
Zweibrückenstraße 12
80331 München
Telefon 089 2195-0
Telefax 089 2195-2221
info@dpma.de
www.dpma.de
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Institut der Deutschen Wirtschaft Köln e. V.
Konrad-Adenauer-Ufer 21
50668 Köln
Telefon 0221 4981-1
Telefax 0221 4981-533
www.iwkoeln.de

Patentanwaltskammer
Tal 29
80331 München
Telefon 089 242278-0
Telefax 089 242278-24
dpak@patentanwalt.de
www.patentanwalt.de

Technologie-Lizenz-Büro (TLB) der Baden-
Württembergischen Hochschulen GmbH
Ettlinger Straße 25
76137 Karlsruhe
Telefon 0721 79004-0
Telefax 0721 79004-79
info@tlb.de
www.tlb.de

Finanzierung und Fördermöglichkeiten

BAND – Business Angels 
Netzwerk Deutschland e.V.
Semperstraße 51
45138 Essen
Telefon 0201 89415-60
Telefax 0201 89415-10
band@business-angels.de
www.business-angels.de

Bundesverband Deutscher Kapital -
beteiligungs gesellschaften (BVK)
German Private Equity and 
Venture Capital Association 
Residenz am Deutschen Theater
Reinhardtstraße 27c
10117 Berlin
Telefon 030 306982-0
Telefax 030 306982-20
bvk@bvkap.de
www.bvkap.de

High-Tech Gründerfonds 
Management GmbH
Schlegelstraße 2
53113 Bonn
Telefon 0228 82300-100
Telefax 0228 82300-050
info@high-tech-gruenderfonds.de
www.high-tech-gruenderfonds.de

KfW Bankengruppe
Palmengartenstraße 5–9
60325 Frankfurt/Main
Telefon 069 7431-0
Telefax 069 7431-2944
info@kfw.de
www.kfw-bankengruppe.de

Sonstige Verbände und Vereine

Architektenkammer Baden-Württemberg
Danneckerstraße 54
70182 Stuttgart
Telefon 0711 2196-0
Telefax 0711 2196-101
info@akbw.de
www.akbw.de

Centralvereinigung Deutscher Wirt -
schaftsverbände für Handelsvermittlung
und Vertrieb (CDH) e. V.
Am Weidendamm 1A
10117 Berlin
Telefon 030 72625-600
Telefax 030 72625-699
centralvereinigung@cdh.de
www.cdh.de

Deutscher Berufsverband für Pflegeberufe
DBfK Südwest e. V.
Eduard-Steinle-Straße 9
70619 Stuttgart
Telefon 0711 475061
Telefax 0711 4780239
suedwest@dbfk.de
www.dbfk.de

Deutscher Franchise-Verband e. V.
Luisenstraße 41
10117 Berlin
Telefon 030 278902-0
Telefax 030 278902-15
info@franchiseverband.com
www.franchiseverband.com



Deutscher Industrie- und
Handelskammertag e. V.
Breite Straße 29
10178 Berlin
Telefon 030 20308-0
Telefax 030 20308-1000
info@dihk.de
www.diht.de

DIE JUNGEN UNTERNEHMER 
Charlottenstraße 24
10117 Berlin
Telefon 030 30065-0
Telefax 030 30065-390
info@junge-unternehmer.eu
www.junge-unternehmer.eu

Landesverband der Freien Berufe 
Baden-Württemberg e. V. (LFB)
Hegelstraße 33
70174 Stuttgart
Telefon 0711 628693
Telefax 0711 61948703
info@freie-berufe-bw.de
www.freie-berufe-bw.de

Verband deutscher Unternehmerinnen e. V.
(VdU)
Glinkastraße 32
10117 Berlin
Telefon 030 200591-90
Telefax 030 20059192-00
info@vdu.de
www.vdu.de

WIV Württembergischer Ingenieur-
verein e. V.
Hamletstraße 11
70563 Stuttgart
Telefon 0711 13163-0
Telefax 0711 13163-60
info@vdi-stuttgart.de
www.vdi.de/wiv

Ausgewählte Ministerien und sonstige
öffentliche Einrichtungen

Bundesministerium für Bildung 
und Forschung
Hannoversche Straße 28–30
10115 Berlin
Telefon 030 1857-0
Telefax 030 1857-5503
information@bmbf.bund.de
www.bmbf.de

Bundesministerium für Wirtschaft 
und Energie
Scharnhorststraße 34–37
10115 Berlin
Telefon 030 18615-0
Telefax 030 18615-7010
info@bmwi.bund.de
www.bmwi.de

bw-i Baden-Württemberg International
Gesellschaft für internationale 
wirtschaft liche und wissenschaftliche
Zusammen arbeit mbH
Haus der Wirtschaft
Willi-Bleicher-Straße 19
70174 Stuttgart
Telefon 0711 22787-0
Telefax 0711 22787-22
info@bw-i.de
www.bw-i.de

EXIST – Existenzgründungen aus 
der Wissenschaft
Ein Programm des Bundesministeriums 
für Wirtschaft und Energie 
Ref. I I C 2 – Unternehmensgründung, 
ESF-Koordinierung
Scharnhorststraße 34–37
10115 Berlin
info@bmwi.bund.de
www.exist.de

Ministerium für Finanzen und Wirtschaft
Baden-Württemberg
Neues Schloss
Schlossplatz 4
70173 Stuttgart
Telefon 0711 123-0
Telefax 0711 123-4791 
poststelle@mfw.bwl.de
www.mfw.baden-wuerttemberg.de

Ministerium für Wissenschaft, Forschung
und Kunst Baden-Württemberg
Königstraße 46
70173 Stuttgart
Telefon 0711 279-0
Telefax 0711 279-3080
poststelle@mwk.bwl.de
www.mwk.baden-wuerttemberg.de
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0

1 Geschäftsidee: Produkt, Dienstleistung und
Verfahren

02 Geschäftsidee: (Weiter-)Entwicklung,
Beschaffung und Produktion

03 Geschäftsidee: Kundenvorteile und
Kundennutzen

04 Geschäftsidee: Schutzrechte und Lizenzen

05 Unternehmensorganisation: Zeitplan für 
das Gründungsvorhaben

06 Unternehmensorganisation: Struktur, Aufbau
und Ausstattung

07 Unternehmensorganisation: Personal

08 Branche und Markt: Branche 

09 Branche und Markt: Wettbewerb

10 Branche und Markt: Zielgruppe und Kunden

11 Marketing und Vertrieb: Vertrieb

12 Marketing und Vertrieb: Marketing

13 Juristische Fragestellungen: Rechtsform

14 Juristische Fragestellungen: Kaufmannsrecht
und Handelsrecht

15 Rechnungswesen und Steuern:
Rechnungswesen

16 Rechnungswesen und Steuern: Steuern

17 Finanzierung: Ausgaben und Kosten

18 Finanzierung: Liquidität

19 Finanzierung: Rentabilität

20 Finanzierung: Finanzierungskonzept

21 Geschäftsplan: Erarbeitung eines
Geschäftsplans

22 Geschäftsplan: Chancen und Risiken

Checken Sie Ihre Geschäftsidee
22 Checklisten
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ß Benötigt Ihr Produkt / Ihr Verfahren/ Ihre
Dienstleistung eine Zulassung der Behörden
bzw. des Gesetzgebers?

ß Welches sind die zentralen Merkmale (z. B.
Leistung, Funktionen etc.) Ihres Pro duktes/
Ihres Verfahrens / Ihrer Dienst leistung?

ß Was ist bei Ihrem Produkt / Ihrem Verfahren/
Ihrer Dienstleistung neu bzw. inno vativ?

ß Wo liegen die Stärken und Schwächen Ihres
Produktes / Ihres Verfahrens / Ihrer Dienst -
leistung?

ß Durch welche Weiterentwicklungen /Ände -
rungen lässt sich Ihr Angebot erweitern
 (Produktpalette)?

ß Welche Wettbewerbsvorteile sehen Sie?

ß Wie lange kann sich Ihr Angebot in der
 jetzigen Form voraussichtlich auf dem Markt
behaupten?

ß In welchen Bereichen besitzen Sie einen
(technologischen) Vorsprung?

1 Geschäftsidee
Produkt , Dienstleistung und Verfahren

ß Wie weit ist die Entwicklung Ihres Pro duktes/
Ihres Verfahrens fortgeschritten?

ß Wie sieht der (Zeit-)Plan für die Weiter ent -
wicklung aus?

ß Welchen gesetzlichen Vorgaben unterliegt
Ihre Produktion?

ß Welche Produktionsstückzahl planen Sie 
bzw. wie groß soll Ihre Kapazität sein?

ß Wie wollen Sie den Fertigungsprozess   
orga nisieren?

ß Gibt es Kooperationsmöglichkeiten mit
 anderen Unternehmen?

ß Welche maschinelle (und personelle) Aus -
stattung benötigen Sie für die Produktion?

ß Welche und wieviel Vorleistungen bzw.
Rohmaterialien, Zulieferprodukte, Fertig -
produkte, Produktionsmittel binden Sie ein?

ß Sind Sie von bestimmten Zulieferern  
ab hängig?

ß Wie groß soll Ihr Lager sein?

2 Geschäftsidee
(Weiter-)Entwicklung, Beschaffung 

und Produktion
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ß Welchen Nutzen hat der Kunde von Ihrem
Produkt / Ihrem Verfahren / Ihrer Dienst -
leistung?

ß Was ist das Besondere an Ihrem Angebot?

ß Hat der Kunde einen finanziellen Vorteil,
wenn er Ihr Angebot in Anspruch nimmt?

ß Welche besonderen qualitativen Merkmale
stechen hervor (z. B. Haltbarkeit, Hand habung,
Bedienung etc.)?

ß Welche Zusatzleistungen, z. B. spezielle Dienst -
leistungen bieten Sie im Zusam men  hang 
mit Ihrem Angebot an, um den Nutzen des
Kunden zu erhöhen?

ß Welche Service- und Wartungsangebote
machen Sie?

ß Welche Garantieleistungen sind in Ihrem
Angebot enthalten?

ß In welchen Bereichen sind Sie bereit, Ihr
Angebot durch Erweiterungen zu er gänzen?

ß Ist durch Kooperation mit anderen Part nern
(deren Produkten, Dienstleistungen) eine
Erhöhung des Kundennutzens möglich?

ß Befriedigen Sie mit Ihrem Angebot bereits
bestehende Bedürfnisse oder schaffen 
Sie neue?

3 Geschäftsidee
Kundenvorteile und Kundennutzen

ß Besitzen Sie die Rechte an Ihrem Produkt
(Patent) oder haben Sie diese von anderen
erworben?

ß Kennen Sie geeignete Möglichkeiten (Patent,
Gebrauchsmuster etc.), um Ihre Rechte zu
schützen?

ß Soll Ihr Schutzrecht nur in Deutschland an ge -
meldet werden, in Europa oder weltweit?

ß Prüfen Sie, welche Voraussetzungen für die
Erteilung eines Schutzrechtes notwendig sind.

ß Schutzrechte sind teuer. Prüfen Sie, welche
Ausgaben auf Sie zukommen.

ß Wie sieht der Ablauf der Schutzrecht ertei lung
aus? 

ß Wie lange wird es dauern, bis Ihr Schutz recht
erteilt ist? Wann können Sie mit der Produk tion
beginnen?

ß Wenn Sie eine Erfindung gemacht haben, wer
(z. B. Ihr Arbeitgeber) besitzt die Rechte daran?

ß Welche Möglichkeiten bestehen bei der  Ver -
gabe von Nutzungsrechten (Lizenzen) an
Dritte?

ß Haben Sie daran gedacht, Ihren Firmen namen,
Ihr Logo bzw. Ihren Produktnamen zu  schüt -
zen?

4 Geschäftsidee
Schutzrechte und Lizenzen
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ß Stellen Sie für Ihr Gründungsvorhaben einen
möglichst detaillierten Zeitplan auf.

ß Wann möchten Sie Ihre Geschäftstätigkeit
 aufnehmen?

ß Welche für Ihr Gründungsvorhaben notwen -
digen Fragestellungen müssen vor Aufnahme
der Geschäftstätigkeit geklärt sein?

ß Haben Sie an die notwendigen Formali tä ten
(Gewerbeanmeldung, Handelsregister eintrag,
notarielle Beglaubigung von Ver trägen etc.)
gedacht?

ß Planen Sie für diese Vorgänge einen aus -
reichend großen Zeitraum ein.

ß Haben Sie den Zeitaufwand für Informa tions -
beschaffung und eigene Weiter qualifikation
eingeplant?

ß Machen Sie sich früh genug auf die Suche
nach geeigneten Geschäftsräumen. Be den ken
Sie Kündigungsfristen, Renovie rung, Umbau
u. ä.

ß Wie lange dauert es, bis das von Ihnen  be -
nötigte Personal voll einsatzfähig ist?

ß Welche zeitlichen Puffer für unvorherge se hene
Verzögerungen haben Sie ein geplant?

5 Unternehmens-
organisation
Zeitplan für das Gründungsvorhaben

ß Welche Faktoren (Verkehrsanbindung, Kosten,
Nähe zu Kunden etc.) spielen für Ihre Stand -
ortwahl die wichtigste Rolle?

ß Prüfen Sie welcher Standort (Gewerbe räum -
lichkeiten) für Ihr Gründungsvor haben am
besten geeignet ist.

ß Welche organisatorische Gliederung (Auf -
gabenbereiche) Ihres geplanten Unter neh mens
entspricht am ehesten Ihrer Geschäfts idee?

ß Welche Aufgabenbereiche Ihres Unterneh -
mens könnten Sie eventuell auslagern bzw. 
in Kooperation mit anderen durch führen?

ß Für welche Bereiche Ihres Unternehmens
möchten Sie auf externe Beratung (z. B.
Steuerberater, Rechtsanwalt, Unter nehmens -
berater, Werbeagentur) zurück greifen?

ß Welche Anforderungen muss Ihre Ge schäfts -
ausstattung (Maschinen, EDV etc.) erfüllen?

ß Welche potenziellen Gefahren möchten bzw.
können Sie durch Versicherungen ab decken?

6 Unternehmens-
organisation
Struktur, Aufbau und Ausstattung
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ß Können oder möchten Sie alle anfallenden
Arbeiten selbst erledigen?

ß Welche beruflichen Erfahrungen können Sie
vorweisen? Brauchen Sie zusätzliche Quali fi ka -
tionen?

ß Benötigen Sie Mitarbeiter?

ß Welche Qualifikationen sollten diese mit -
bringen?

ß Wann brauchen Sie diese und welchen zeit -
lichen Vorlauf müssen Sie dafür  ein planen?

ß Wie wollen Sie Ihre Mitarbeiter (aus-)suchen?

ß Wie sehen Qualifikationen, beruflicher Wer  de -
gang und familiärer Hintergrund der Unter neh -
mensleitung und sonstiger Schlüs  sel  personen
aus?

ß Sind Sie von bestimmten Mitarbeitern ab -
hängig? Wenn ja, sind diese durch andere
ersetzbar?

ß Wie gewährleisten Sie, dass Ihre Mit ar bei ter
auf dem neu es ten Stand der Technik sind?

7 Unternehmensorganisation
Personal

ß In welcher Branche ist Ihr geplantes Unter -
nehmen angesiedelt?

ß Benötigen Sie für die Aufnahme der  Geschäfts -
 tätigkeit eine Zulassung oder Geneh  migung?

ß Zu welchen anderen Branchen bestehen
Verbindungen, z. B. durch Lieferbezie hun gen?

ß Welche Entwicklungen zeichnen sich in 
dieser Branche ab?

ß Welche Rolle spielt der technologische Fort -
schritt?

ß In welchen Bereichen erwarten Sie Wachs tum,
in welchen einen Rückgang?

ß Wodurch und durch wen wird die Ent wick lung
der Branche bestimmt?

ß Welchen Einfluss hat die (gesamt-)wirt schaft -
liche Entwicklung, welchen der Gesetzgeber?

ß Haben Sie als junges Unternehmen Ein fluss
auf diese Entwicklung bzw. können Sie davon
profitieren?

ß Ist die Branche einem schnellen Wandel unter-
worfen?

8 Branche und Markt
Branche



93

ß Welche Konkurrenzprodukte bzw. ver gleich -
baren Angebote existieren bereits oder
 werden derzeit entwickelt?

ß Welchen Preis zahlen die Kunden dafür?

ß Wer sind Ihre Konkurrenten?

ß Wo sind die Stärken und Schwächen Ihrer
Konkurrenten?

ß Welchen Marktanteil haben Ihre Haupt kon -
kurrenten, und welchen streben Sie an?

ß Gibt es Anbieter, die den Markt bestim men?

ß Welche Kundengruppen sprechen Ihre Mit -
bewerber an?

ß Wie unterscheidet sich Ihr Angebot von den
Konkurrenzangeboten (z. B. regionaler Markt,
besondere Serviceleistung, anderer Preis etc.)?

ß Welche Wettbewerbsvorteile besitzen Sie 
(z. B. Standort, technologischer Vorsprung,
besonderer Vertriebsweg etc.)?

ß Wie wollen Sie diese Vorteile beibehalten?

9 Branche und Markt
Wettbewerb

ß Welche Kunden möchten Sie mit Ihrem
Produkt / Ihrer Dienstleistung ansprechen?

ß Wie kommen Sie an Informationen über Ihren
angestrebten Kundenkreis?

ß Wie groß wird dieser Kundenkreis sein?

ß Welche finanziellen Mittel stehen den po ten -
ziellen Kunden zur Verfügung?

ß Passt Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung zu den
Bedürfnissen /den Wünschen Ihrer zukünf -
tigen Kunden?

ß Welche Merkmale Ihres Angebots ent schei -
den bei Ihren potenziellen Kunden über Kauf
oder Nichtkauf?

ß Spielen »Nebenleistungen« wie Service, War -
tung und Beratung für die Kauf ent schei dung
eine Rolle?

ß Werden Sie von wenigen Kunden abhän gig
sein, oder streben Sie einen breiten Kunden -
kreis an?

ß Haben Sie bereits Kontakte zu ersten Kun den
bzw. Erfahrungen mit ersten  Kunden? 
Was folgern Sie daraus für Ihr Grün dungs -
vorhaben?

ß Haben Sie bereits Referenzkunden?

10 Branche und Markt
Zielgruppe und Kunden
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ß Auf welchem Weg werden in Ihrer Branche
üblicherweise die Produkte vertrieben?

ß Welche Vertriebswege wollen Sie nutzen?

ß Wie wollen Sie Ihren Vertrieb organisieren?

ß Möchten Sie bereits existierende Vertriebs -
wege nutzen oder eine eigene Vertriebs -
struktur aufbauen?

ß Erreichen Sie mit Ihrem geplanten Ver triebs -
weg Ihre Kunden?

ß Haben Sie bereits Kontakt mit potenziellen
Kunden?

ß Wie ermitteln Sie Adressen von möglichen
Kunden?

ß Wie wollen Sie liefern? Welche Lieferbe din -
 gungen und -kosten entstehen für wen?

ß Welche Qualifikationen sollen Ihre Ver triebs -
 mitarbeiter haben, wie werden sie ge schult
und motiviert?

11 Marketing und Vertrieb
Vertrieb

ß Denken Sie über einen einprägsamen Namen
und ein pfiffiges Logo nach.

ß Welches Image soll Ihr Unternehmen haben?

ß Gestalten Sie Ihre Unternehmens unter la gen
(Briefpapier, Visitenkarten, Firmen prospekt,
Verkaufsunterlagen etc.)  ent spre chend Ihrem
gewünschten Firmen image.

ß Welche Zielgruppen lassen sich mit wel chen
Werbemaßnahmen erreichen?

ß Haben Sie ein schlüssiges Werbekonzept?

ß Planen Sie besondere Maßnahmen für die
Markteinführung Ihres Unternehmens 
bzw. Ihres Produkts / Ihrer Dienstleistung?

ß Wie wollen Sie Ihre Kunden an Ihr Unter -
nehmen binden?

ß Wie erreichen Sie, dass auch Ihre Mit  ar bei ter
das von Ihnen gewünschte Firmen image nach
außen  tragen?

ß Überlegen Sie, ob Sie für Werbung und
Marketing das Know-how eines externen
Partners bzw. Unternehmens nutzen  wollen?

12 Marketing und Vertrieb
Marketing
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ß Welchen Namen (Firmierung) soll Ihr Unter   -
nehmen tragen?

ß Haben Sie geprüft, ob diese Bezeichnung
zulässig ist?

ß Wollen Sie Ihr Unternehmen alleine oder mit
einem bzw. mehreren Partnern  gründen?

ß Wie sind Ihre Partner in Ihr Unternehmens -
konzept eingebunden (Beteiligungen, Mit -
spracherechte, Kompe tenzen, Aufga ben -
 bereiche etc.)?

ß Wollen Sie Ihre persönliche Haftung für die
Geschäftstätigkeit beschränken?

ß Welche Rechtsform soll Ihr Unternehmen
haben, und ist diese der Geschäftstätigkeit
angepasst?

ß Formulieren Sie Ihre Vereinbarungen mit Ihren
Partnern schriftlich, auch wenn dies rechtlich
nicht erforderlich ist.

ß Welche formellen Anforderungen entste hen
durch die Wahl Ihrer Rechtsform?

13 Juristische 
Fragestellungen
Rechtsform

ß Für welche Bereiche Ihres Unternehmens sind
aus Ihrer Sicht feste rechtliche Re  ge lun gen
notwendig?

ß Wie gestalten Sie Ihre vertraglichen Bezie hun -
gen mit Ihren Kunden?

ß Wie sollen Ihre Allgemeinen Geschäfts bedin -
gungen aussehen?

ß In welchen Bereichen bestehen Haftungs -
risiken und wie wollen Sie diese mindern?

ß Wie sollen die Arbeitsverträge mit Ihren  
Mit arbeitern aus sehen?

ß Planen Sie feste vertragliche Bindungen mit
Partnerunternehmen?

ß Wie sollen diese aussehen?

ß Wie wollen Sie die Zusammenarbeit mit  
Zu lieferern (im weitesten Sinne) gestalten?

ß Benötigen Sie für Ihren Vertrieb vertrag liche
Regelungen?

14 Juristische 
Fragestellungen
Kaufmannsrecht und Handelsrecht
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ß Welche Erfahrungen haben Sie im Bereich des
kaufmännischen Rechnungswesens?

ß Welche buchhalterischen Anforderungen (z. B.
Jahresabschluss) bestehen auf grund der 
von Ihnen gewählten Rechts form Ihres Unter -
nehmens?

ß Welche steuerlichen Aspekte und Termine
müssen Sie berücksichtigen?

ß Wie wollen Sie die buchhalterische Erfas sung
Ihrer Geschäftstätigkeit organisieren?

ß Wie können Sie die Leistungsfähigkeit Ihres
Unternehmens überprüfen?

ß Welche Methoden oder Maßnahmen (z. B.
Stundenerfassung, Qualitätskontrolle)  kön nen
zur Überprüfung eingesetzt  werden?

ß Werden Sie die Personalbuchhaltung selbst
durchführen oder an einen externen Experten
(z. B. Steuerberater) übergeben?

ß Kennen Sie die Pflichten eines Arbeit gebers
bei der Beschäftigung von Arbeit nehmern
(Sozialversicherungen etc.)?

15 Rechnungswesen und 
Steuern
Rechnungswesen

ß Benötigen Sie einen Steuerberater, oder 
können Sie alle diesbezüglichen Aufgaben
selbst bewältigen?

ß Freiberufliche oder gewerbliche Tätigkeit –
welche Möglichkeiten gibt es für Ihre
Geschäfts idee?

ß Bestehen für die Rechtsform Ihres Unter neh -
mens verschiedene Möglichkeiten, so dass 
Sie steuerliche Aspekte in Ihre Ent schei dungs -
findung einbeziehen können?

ß Welche steuerlichen Auswirkungen hat die
von Ihnen gewählte Rechtsform?

ß Welche unterschiedlichen Steuerarten (z. B.
Umsatzsteuer, Gewerbesteuer, Lohnsteuer)
sind für Ihr Unternehmen von Bedeutung?

ß Wo beeinflussen die unterschiedlichen Steuer -
arten Ihre betrieblichen Abläufe?

ß Wie lassen sich steuerliche Anforderungen am
einfachsten in die Geschäftsabläufe Ihres
Unternehmens einbinden?

ß Zu welchen Terminen verlangt das Finanz amt
Steuererklärungen von Ihnen?

ß Denken Sie daran, dass Sie alle Angaben in
den Steuererklärungen belegen müssen.
Rechnungen, Quittungen, Verträge etc. auf -
bewahren!

16 Rechnungswesen und 
Steuern
Steuern
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ß Listen Sie (möglichst detailliert) die Aus gaben
Ihres geplanten Unternehmens in den nächs-
ten drei bis fünf Jahren auf.

ß Wann fallen die Kosten jeweils an?

ß Welche Anschaffungen (Maschinen, Möbel,
Fahrzeuge etc.) fallen in diesem Zeitraum an?

ß Vergleichen Sie Kauf, Leasing und Miete.

ß Welche Betriebsmittel (z. B. Rohstoffe,
 Handelsware etc.) benötigen Sie, und was
kosten diese?

ß Wie hoch schätzen Sie die laufenden Kos ten
(z. B. für Personal, Miete, Porto,  Tele kom  mu -
nikation, Büromaterial, Reisekosten, Werbung
etc.)?

ß Welche finanziellen Mittel müssen Ihnen für
Ihre private Lebensführung auf jeden Fall zur
Verfügung stehen?

ß Schätzen Sie die Entwicklung der Kosten im
Falle einer Unternehmensver größerung.

17 Finanzierung
Ausgaben und Kosten

ß Listen Sie (möglichst detailliert) die ge planten
Einnah men Ihres Unternehmens in den nächs-
ten drei bis fünf Jahren auf.

ß Wann ist jeweils mit den Geldeingängen zu
rechnen?

ß Versuchen Sie, Informationen über die Zah -
lungsmoral Ihrer Kunden zu erhalten.

ß Welche Zahlungsfristen räumen Sie Ihren
Kunden ein?

ß Verfügt Ihr Unternehmen in den nächsten 
drei bis fünf Jahren zu jedem Zeitpunkt über
ausreichend finanzielle Mittel?

ß Wie entwickelt sich Ihre Liquidität mit ver -
änderter Geschäftslage? Spielen Sie ver -
schiedene Varianten (optimistische, durch -
schnittliche, pessimistische Entwicklung)
durch.

ß Wie sehen Ihr Umsatzplan, Kostenplan,
Investitionsplan, Liquiditätsplan, Finanzplan
und Ihre Plan-Gewinn- und Verlust rech nung
für die ersten drei Jahre aus?

ß Wie hoch ist Ihr Finanzierungsbedarf?

18 Finanzierung
Liquidität
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ß Wie unterscheidet sich Ihre Finanzplanung für
den wahrscheinlichen, den optimis ti schen und
pessimistischen Fall?

ß Welche Spielräume besitzt Ihr Finanzplan?

ß Zu welchem Zeitpunkt haben Sie Gewinne
aus Ihrem Unternehmen eingeplant?

ß Wie liegen Sie mit Ihrer Rentabilität im
 Vergleich mit anderen Unternehmen Ihrer
Branche?

ß Sind Ihre Produkte Einzelanfertigungen oder
Serienprodukte bzw. sind Ihre Dienst leistun -
gen individuell auf den Kunden zugeschnitten
oder gibt es Standard lösun gen?

ß Welche Konsequenzen hat dies für die Preis -
gestaltung?

ß Wie hoch müssen Ihre Preise mindestens sein,
damit Sie Gewinne erzielen können?

ß Wie flexibel können Sie Ihre Preise in Ab-
 hän gigkeit vom Absatz gestalten?

ß Werfen Sie einen kritischen Blick auf Ihre 
Aus gaben. Gibt es Einsparpotenziale?

ß Welche Aufgaben bzw. Leistungen lassen 
sich – eventuell auch zeitlich begrenzt –  
aus lagern, um Kosten zu sparen?

19 Finanzierung
Rentabilität

ß Wie wollen Sie Ihren Kapitalbedarf decken?

ß Welche Mittel stehen Ihnen selbst zur Ver -
fügung?

ß Welche (finanziellen) Sicherheiten können Sie
für Ihr Unternehmen zur Verfügung stellen?

ß Welches persönliche Risiko wollen und kön-
nen Sie in finanzieller Hinsicht bei der
Gründung Ihres Unternehmens eingehen?

ß Welche Finanzierungsarten (z. B. Kredite,
Fördermittel) können Sie nutzen?

ß Welche (öffentlichen) Fördermittel bzw.
Zuschüsse können Sie zur Finanzierung in
Anspruch nehmen?

ß Welche Voraussetzungen müssen Sie für die
Inanspruchnahme von Förder mitteln erfüllen?

ß Welche Institutionen bzw. Einrichtungen
 kommen als Finanzierungspartner in Frage?

ß Welche Vor- und Nachteile haben die unter -
schiedlichen Alternativen?

ß Können Sie sich vorstellen, Beteili gungs kapital
(Risikokapital, Venture Capital)  einzubeziehen?

20 Finanzierung
Finanzierungskonzept
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ß Ihr Geschäftsplan ist Ihre erste Visiten karte!
Können Sie Ihre Idee überzeugend dar stellen?

ß Überlegen Sie, wem Sie den Geschäftsplan
vorlegen werden .

ß Welche Fragen müssen in einem Geschäfts plan
beantwortet werden?

ß Welchen Umfang sollte Ihr Geschäftsplan
haben?

ß Stellen Sie in Ihrem Geschäftsplan jeweils den
wahrscheinlichsten, ungünstigsten und güns-
tigsten Fall Ihrer Geschäftsent wicklung dar.

ß Welche Alternativen der zeitlichen Unter -
nehmensplanung sehen Sie in Ihrem Unter -
nehmenskonzept?

ß Welche Fakten (z. B. Patentanmeldungen,
Gutachten etc.) können Sie aufführen, die 
Ihre Geschäftsidee untermauern?

ß Wie stellen Sie technische Details so dar, 
dass es auch der technische Laie versteht?

ß Können Sie Ihre Idee auch überzeugend
 vortragen?

21 Geschäftsplan
Erarbeitung eines Geschäftsplans

ß Welche Chancen und Risiken sehen Sie für Ihr
Unternehmen in der jetzigen Situa tion?

ß Welche Entwicklungen im gesellschaft li chen,
technologischen und ökonomischen Umfeld
erwarten Sie bzw. könnten ein treten?

ß Welche Chancen und Risiken entstehen daraus
für Ihr Unternehmen?

ß Können Sie auf unvorhergesehene Ent wick -
lungen reagieren?

ß Mit welchen Maßnahmen könnten Sie mög -
lichen Risiken entgegenwirken?

ß Welche Bereiche Ihres Unternehmens kon zepts
reagieren am sensibelsten auf Veränderungen
der Rahmenbedingungen?

ß Ermöglicht Ihnen Ihre finanzielle Situation
sowohl die Chancen zu nutzen als auch den
Risiken wirksam zu begegnen?

ß Wie flexibel können Sie Ihre Unterneh mens -
 planung gestalten, um Risiken zu sen ken und
Chancen zu nutzen?

ß Wo möchten Sie mit Ihrem Unternehmen in
fünf oder zehn Jahren stehen?

22 Geschäftsplan
Chancen und Risiken
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Business Angel 
Informeller pVenture-Capital-Geber; ver mö -
gende Einzelperson, die Kapital und unter -
nehmerische Betreuung zur Verfügung stellt.

Business Plan
Geschäftsplan; die vom Unternehmer(-team)
schriftlich verfasste, prägnante Darstellung 
der Unternehmensziele sowie der Strategien
und Maßnahmen zur Erreichung dieser Ziele.

Coaching
Beratung, Training und Begleitung von Gründern
durch Experten.

Due Diligence
Detailprüfung von Chancen und Risiken einer
Beteiligung durch den Kapitalgeber.

Inkubator
Einrichtungen, die jungen Unternehmen Miet -
räume bieten und sie während der Existenz -
gründung unterstützen und be gleiten.

Later-Stage-Finanzierung
Erhalten Unternehmen, die in der Wachstums -
phase sind und Umsätze aus dem Verkauf von
Produkten erzielen, wenn sie für den Ausbau
der Vertriebs- und Produktionskapazi täten wei-
teres Kapital benötigen.

Marketing
Alle Maßnahmen einer ziel- und wettbe werbs -
orientierten Ausrichtung der markt rele vanten
Aktivitäten der Unternehmung an ausgewählten
Problemfeldern gegenwärtiger und zukünftiger
Kundenpotenziale unter Einsatz planender,
 steuernder, koordinieren der und kontrollieren-
der sowie marketingpoliti scher Instrumente.

Merger & Acquisitions
Fusion und der Erwerb von Unternehmen inklu-
sive Betriebsübergänge, fremdfinanzierte Über-
nahmen, In- und Outsourcing, Kooperationen.

Mikrofinanzierung
Unternehmensgründer, die in der Gründungs -
phase nur eine geringe Finanzierungssumme
benötigen (meist unter 25.000 Euro) und
 keinen konventionellen Bankkredit erhalten,
können über Mikrofinanzinstitute einen Klein -
kredit bekommen.

Positionierung
Platzierung eines Produkts/einer Dienst leis tung
oder des Unternehmens für die Augen des
Kunden, z. B. Platzierung im Vergleich zur Kon -
kurrenz.

Seed-Finanzierung
Finanzierung der Ausreifung und Umsetzung
einer Idee in verwertbare Resultate, bis hin zum
Prototyp, auf deren Basis ein Geschäfts konzept
für ein zu gründendes Unternehmen erstellt
wird.

Seed-Phase
Anfangsphase eines Unternehmens bis zum
ersten vermarktungsfähigen Produkt (bedeutet
meist die 1. Finanzierungsphase).

Spin-off 
Gründung eines Unternehmens aus einem
bestehenden Großunternehmen, einer Uni ver -
sität oder Forschungseinrichtung heraus.

Venture Capital (VC)
Chancenkapital, Risikokapital; Kapital und
Management-Unterstützung für wachstums -
starke Unternehmen.

Glossar
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DAMIT START-UPS 
NICHT IN EINER GARAGE 
ANFANGEN MÜSSEN
@ Aller Anfang ist leicht, wenn man Firmengründer in Baden-Württemberg ist. Mit der zinsgüns tigen Grün-
dungsfinanzierung der L-Bank können Sie zum Beispiel Betriebsausstattung kaufen oder ein Firmengebäude 
umbauen. Wie sich das für Sie rechnet, erfahren Sie bei Ihrer Hausbank oder direkt bei der L-Bank. 
www.l-bank.de/existenzgruendungen 

      

Unser Finanzkonzept für die Zukunft Ihres Unternehmens.

www.volksbank-stuttgart.de

VR-FinanzPlan Mittelstand



Start-up!

Landeshauptstadt Stuttgart
Wirtschaftsförderung Region Stuttgart GmbH
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